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Sehr geehrte Damen und Herren,,

Direktversicherungen im Hartetest: Kosten, Hochrechnungen,
Ablaufleistungen und Tarifmerkmale sehen auf den ersten Blick oft ahnlich
aus. Doch wo liegen die Unterschiede, die fur lhre Beratung wirklich
entscheidend sind. Am 17. September nimmt Bernd Steinhart von der
BENEFITSTRATEGEN GmbH ausgewahlte Anbieter und Tarife kritisch unter die
Lupe. Zum Webinaranmelden!

Sie sind ein Chancendenker? Dann interessiert Sie sicher das Webinar zu
unserer Serie rund um den 8 100 EStG. Hier beleuchtet Ute Thoma
wichtige Aspekte, Argumente und Einsatzmoéglichkeiten. Jetzt anmelden!

AuBerdem mit dabei: Bestnote fur unseren Zahnschutz, in einem Tutorial zeigt
Panos Kalantzis wie die Nachversicherung bei der Bayerischen funktioniert, die
neue Ausgabe der Blue Perspectives 2026 ist da, drei aktuelle
Vertriebsimpulse mit Digidor und zuletzt unser Podcast StBe Zitronen mitdem
Thema "Was macht uns wirklich glucklich".

Viel Freude beim Lesen und sommerliche GruBe.

Veronika Mair

Partner-News der Bayerischen


https://t62f14600.emailsys1a.net/c/142/9404434/5791/0/9700331/1700/708402/1798cd39ad.html
https://t62f14600.emailsys1a.net/c/142/9404434/5791/0/9700331/1700/708404/e4e278f480.html

Das erwartet Sie:

1. Webinaram 17.09. mit Bernd Steinhart: Direktversicherungim
Hartetest

2. Folge 3 der Serie: 8§ 100 EStG - Gezillmert oder ungezillmert? Plus
Webinar mit allen Fakten

3. Testsieger bei Stiftung Warentest - Bestnote fur unseren Zahnschutz

4. Nachversicherung in der BU - Wie “s funktioniert zeigt Panos Kalantzis
im Tutorial

5. Blue Perspectives 2026 - Die neue Ausgabe istda!

6. Neue Vertriebsimpulse mit Digidor - Drei aktuelle Kampagnen fur lhre

Kundenansprache

7. PodcastSuBe Zitronen: Sommerpause? Zeit fur ein Wiederhdren

Webinar mit Bernd Steinhartam 17.09.

Direktversicherung im Hartetest

IM HARTETEST

Was zahlt wirklich?
17.09.2026 | 14:00 Uhr

60 MINUTEN PRAXIS-CHECK |

Nicht jede Direktversicherung hilt im Vergleich, was sie verspricht.


https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#steinhart
https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#steinhart
https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#100
https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#100
https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#testsieger
https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#nachversicherungsgarantie
https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#nachversicherungsgarantie
https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#blueperspektives
https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#digidor
https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#digidor
https://bcaag.lightning.force.com/lightning/r/Case/500cz00001DlWvlAAF/view#sezitronen
https://t62f14600.emailsys1a.net/c/142/9404434/5791/0/9700331/1700/708419/074a5711a7.html

Kosten, Hochrechnungen, Ablauf-
leistungen und Tarifmerkmale sehen
auf den ersten Blick oft ahnlich aus.
Doch wo liegen die Unterschiede, die
fur Ihre Beratung wirklich
entscheidend sind.

Am 17. September nimmtBernd
Steinhart von der
BENEFITSTRATEGEN

GmbH ausgewahlte Anbieterund
Tarife kritisch unter die Lupe.

In nur 60 Minuten erfahren Sie:
o worauf es beim Vergleich von Direktversicherungen wirklich ankommt,
e welchen Einfluss Kostenstrukturen langfristig haben,
e wiebelastbar Hochrechnungen und Ablaufleistungen tatsachlich sind,
o welche Tarifmerkmale im Makleralltag den Unterschied machen.

Keine Produktprasentation, sondern ein konkreter Praxis-Check flr Ihre bAV-
Beratung.

%% 17. September 2026 |
(™ 14:00-15:00 Uhr

Plus: Selbstverstandlich erhalten Sie flr Ihre Teilnahme Weiterbildungszeit
gutgeschrieben.

Folge 3 der Serie: 8 100 EStG
Gezillmert oder ungezillmert?


https://t62f14600.emailsys1a.net/c/142/9404434/5791/0/9700331/1700/708402/1798cd39ad.html

BAV-5ERIE UTE THOMA

FOLGEZ |

§100

E5tG

Ungezillmerte Tarife:
Der unterschatzte Kundenvorteil

Ungezillmerte Tarife: Der unterschétzte Kundenvorteil

Eine Voraussetzung fur den 30%igen staatlichen Zuschuss auf den
Arbeitgeberbeitrag nach § 100 EStG ist die Wahl eines ungezillmerten Tarifs.

Doch was bedeutet das konkret?
@ Gezillmert: Abschluss- und Vertriebskosten werden komplett mit den

ersten Beitragen verrechnet. Dadurch fallt der Rickkaufswertin den
Anfangsjahren niedriger aus.

@ Ungezillmert: Die Kosten verteilen sich iber die gesamte Vertragslaufzeit.
Dadurch entwickelt sich der Vertragswert von Beginn an glnstiger.

Ein Vergleich zweier realer Angebote unserer Direktversicherung zeigt:

rund 18 % hoherer Ruckkaufswert bei ungezillmerten Varianten in den
ersten Jahren

Auch nach rund 15 Jahren betragt der Vorteil noch ca. 9 %.

knapp 6 % mehr Ablaufleistung nach Uber 30 Jahren —in diesem Beispiel
uber 10.000 Euro

Gerade bei einem Arbeitgeberwechsel und einer Ubertragung nach § 4 Abs. 2


https://t62f14600.emailsys1a.net/c/142/9404434/5791/0/9700331/1700/708404/e4e278f480.html

Nr. 2 BetrAVG bleibt damit deutlich mehr Vertragswert erhalten — ein wichtiger
Vorteil insbesondere flur jungere, wechselbereite Arbeithnehmer.

Hinzu kommt eine hohere Fondsquote: Zu Vertragsbeginn kann der Anteil des
Beitrags, der direkt in den gewahlten Zielfonds flieBt, bei ungezillmerten Tarifen
bis zu 14 % hoher sein.

Damit ergeben sich klare Vorteile fur Arbeitnehmer und Arbeitgeber:

1. DieTarifvorteile kdnnen so groB sein, dass gegebenenfalls auf
zusatzliche Sonderrechnungsraten verzichtet werden kann.

2. Auch bei der Verglitung bleiben Berater flexibel: Neben einer
monatlichen Vergutung bieten wir ein Factoring-Modell mit
Abschlussverglitung, das durchaus auf Augenhdéhe mit einem
gezillmerten Tarif mit Sonderrechnungsrat liegt.

3. Zusatzliche Vereinfachung: Bei der Bayerischen konnen der
Arbeitgeberbeitrag nach 8 100 EStG und eine zusétzliche
Entgeltumwandlung des Arbeitnehmers in einem Vertrag kombiniert
werden — einfacher flr Beratung und Arbeitgeber.

[ In der néchsten Folge: Arbeitgeber-Vorteil: 30% weniger Kosten
In den kommenden Folgen beleuchten wir weitere Aspekte, Argumente und
Einsatzmadglichkeiten rund um 8§ 100 EStG.

Ende September kdnnen Sie das Thema zuséatzlich in unseren Webinaren
vertiefen.

Termine: 29. oder 30. September 2026

Testsieger bei Stiftung Warentest

Bestnote fur unseren Zahnschutz


https://t62f14600.emailsys1a.net/c/142/9404434/5791/0/9700331/1700/708404/e4e278f480.html

Ausgezeichnete | SEHR GUT L
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Unsere Zahnzusatzversicherung gehort bei Stiftung Warentest mit ,,SEHR
GUT (0,5)“ zu den Testsiegern. Eine starke unabhangige Bestatigung unserer
Leistungen — und ein Uberzeugendes Argument fur lhre Beratung.

Gleichzeitig gewinnt privater Zahnschutz weiter an Bedeutung: Durch die
Gesundheitsreform werden die Festzuschusse der gesetzlichen
Krankenkassen flr Zahnersatz reduziert. Dadurch steigt der Eigenanteil fur
gesetzlich Versicherte.

Fir lhre Beratung bedeutet das: Der Bedarf an leistungsstarkem
Zahnzusatzschutz wachst. Unsere Tarife bieten daflir passende Losungen —
vom Einstiegsschutz bis zu besonders umfangreichen Leistungen.

Die Auszeichnung von Stiftung Warentest schafft Vertrauen und bietet

gemeinsam mit der Gesundheitsreform einen aktuellen Anlass, das Thema
Zahnschutz aktivanzusprechen.

Nachversicherungin der BU

Wie “s funktioniert zeigt Panos Kalantzis im Tutorial


https://t62f14600.emailsys1a.net/c/142/9404434/5791/0/9700331/1700/708425/290369fd98.html
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Nachversicherung in der
BU-Versicherung

berechnen - beantragen - fertig !

o Tutorial ansehen

Mehr BU Schutz, ohne dass |lhre Kundinnen und Kunden erneut durch eine
Gesundheitsprifung mussen? Genau dafur kann die
Nachversicherungsgarantie ein entscheidender Hebel sein.

Wenn sich das Leben verandert, sollte der Berufsunfahigkeitsschutz
mitwachsen. Doch wie hoch kann die BU Rente eigentlich angepasst werden?
Wie berechnen Sie die mdgliche Erhohung korrekt? Und wie lasst sich die
Nachversicherung anschlieBend schnell beantragen.

Panos Kalantzis zeigt Ihnen im
Tutorial Schritt fur Schritt, wie Sie die
Nachversicherung bei der
Bayerischen berechnen und direkt
online beantragen kdnnen. Sprechen
Sie Ihre bestehenden Kundinnen und
Kunden gezielt auf ihren aktuellen
Absicherungsbedarf an.

Gerade bei Veranderungen wie hdherem Einkommen, Heirat,

Familiengrindung oder Immobilienfinanzierung lohnt sich ein Blick auf die
bestehende BU Absicherung. Schauen Sie sich das Tutorial an und prufen Sie


https://t62f14600.emailsys1a.net/c/142/9404434/5791/0/9700331/1700/708451/f64c3b1e5f.html
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beim nachsten Kundengesprach direkt mit, ob die bestehende Absicherung
noch zur aktuellen Lebenssituation passt.

Blue Perspectives 2026

Die neue Ausgabe istda!

Blue Perspectives

2026

Die neue Ausgabe ist da

Alles bleibt anders - so lasst sich das Marktumfeld 2026 gut
zusammenfassen. Die neue Blue Perspectives ordnet diese Entwicklungen ein
und zeigt, wie Pangaea Life darauf reagiert.

Fragen, die beleuchtet werden:

Wie verandert sich die Energiewende in einer geopolitisch gepragten Welt?
Warum gewinnen Speicher, Netze und Energieinfrastruktur an Bedeutung?
Was treibt der KI- und Rechenzentrumsbedarf? Und welche Rolle spielen
Sachwerte sowie energieeffizienter Wohnraum?

Schwerpunkte der Blue Perspectives 2026: Weiterentwicklung des Blue Energy
Fonds, klinftige Zusammenarbeit mit der Commerz Real, Perspektiven fur
erneuerbare Energien und Speicher, Neuerungen im Wohnimmobilienmarkt
sowie Entwicklung des Blue Living Fonds. Interviews mit Martin Grafer, Uwe
Mahrt, Henning Koch (CEO der Commerz Real), Judith Lechermann und Prof.
Dr. Alexander Bassen, fihrender Sustainable-Finance-Experte.


https://t62f14600.emailsys1a.net/c/142/9404434/5791/0/9700331/1700/708423/e33880df03.html

Warum lohnt sich der Blick?

Die Ausgabe geht tber einen Fondsrtckblick hinaus: Sie behandelt zentrale
Fragen von Kapitalanlage und Altersvorsorge — Energieversorgung,
Infrastruktur, Wohnraummangel, KI, Nachhaltigkeit und langfristig tragféhige
Investments.

Also: Kaffee holen, kurz durchblattern — und vielleicht die eine oder andere
neue Perspektive mitnehmen.
Viel SpaB beim Lesen!

Neue Vertriebsimpulse mit Digidor

Drei aktuelle Kampagnen fur lhre Kundenansprache

% die Bayerische

Drei Kampagnen 4
fur lhre Kundenansprache | | '
— PR IER | @ |

Neue Vertriebsimpulse mit Digidor  Mitersvorsarge Gesundheit MehrZins

Aktuelle Reformen und steigende Kosten schaffen neue Beratungsanlasse.
Mit drei aktuellen Digidor-Kampagnen erhalten Sie direkt einsetzbare Inhalte
far Ihre Kundenkommunikation.

ED Private Altersvorsorgereform


https://t62f14600.emailsys1a.net/c/142/9404434/5791/0/9700331/1700/708423/e33880df03.html

Neue Férdermodelle und gesetzliche Anderungen riicken die private Vorsorge
starker in den Fokus. Nutzen Sie die Kampagne, um mit lhren Kundinnen und
Kunden bestehende Vertrage, Vorsorgeziele und Fordermdglichkeiten zu
Uberprufen.

Ilhr Gesprachsanlass: Ist die aktuelle Altersvorsorge noch passend aufgestellt
—und werden bestehende Fordermoglichkeiten optimal genutzt?

Steigende Eigenanteile und mogliche Versorgungsliicken machen zusatzlichen
Gesundheitsschutz wichtiger. Im Mittelpunkt stehen Zahnzusatz- und

F) Gesundheitsreform

Krankenhauszusatzversicherung.

lhr Gesprachsanlass: Welche Leistungen sind Ihren Kundinnen und Kunden
wichtig —und wo bestehen Absicherungslicken?

E) Mehrzins Konto

Fur Kundinnen und Kunden mit kurzfristig verfigbarem Guthaben bietet das
MehrZins Konto eine attraktive Alternative zu niedrig oder gar nicht verzinsten
Konten.

lhr Gesprachsanlass: Liegt aktuell ungenutztes Guthaben auf Giro- oder

Nutzen Sie die aktuellen Vertriebsimpulse fur lhre nachste Kundenansprache
und schaffen Sie gezielt neue Beratungsanlasse.

Sparkonten?
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Podcast: SiiBe Zitronen

Sommerpause? Zeit fur ein Wiederhoren

Wir holen einen Favoriten aus unserem Podcast-Archivzurick: Was macht uns
wirklich glucklich —und warum ist Gluick manchmalunbequem? Anna und
Martin sprechen Uber German Angst, Pessimismus und die Bedeutung von
Beziehungen, Freundschaften und Selbstbestimmung. Es gehtum
Grubelschleifen, gesellschaftlichen Druck und den Mut, der eigenen Angst
entgegenzugehen. Denn Glick beginnt manchmal auBerhalb unserer
Komfortzone.

Vertriebs-Partner- Angebots- und Regionalleiter-Suche
Center Vertriebs-Service
Bei Fachfragen zu Fur Angebots-,
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Makler-Pools und Bestands-und Finden Sie lhren
Vertrieben Tarifinformationen personlichen
Telefon 089/6787-2222 Ansprechpartner
Mo bis Fr: 7 bis 18 Uhr fur lhre Region.

Telefon 089/6787-9233

Mo bis Do: 9 bis 17 Uhr
Fr: 9 bis 16 Uhr
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