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Die BCA im Überblick

ca. 9.000
Angebundene Partner Provisionserlöse

€ 80 Mio.

€ 8,5 Mrd.

Assets under 
Administration

PRIVATE INVESTING

€ 602 Mio.

Stand 31.12.2025

2024+10 %
2025

Komposit 

Leben 

Kranken

€ 260 Mio.

Betreuter Jahresbeitrag
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Riester-Reform und Frühstart-Rente

Riester-Reform – „Altersvorsorgereformgesetz“ Frühstart-Rente  

• Ablösung der Riester-Rente durch ein neues 
Altersvorsorgedepot

− Keine Garantiezwänge mehr 

− Höhere Renditechancen

− Wahl zwischen renditeorientiertem Depot ohne Garantie 
und abgesicherten Produkten (80% / 100% Garantien)

− Staatliche Förderung neu strukturiert: Zuschuss von 
30 Cent pro € auf Einzahlungen bis 1.200 € (statt bisher 
fixer Grundzulage)

− Zielsetzung: Vereinfachung, Attraktivitätssteigerung & 
bessere Förderlogik v.a. für kleine und mittlere Einkommen

• Startmodell für Kinder & Jugendliche
− Staatlich gefördertes Kinder-Depot

− Automatische staatliche Förderung: 10 € monatlich ab dem 
6. Lebensjahr

− Eltern können zusätzlich einzahlen

− Depot später nahtlos anschließbar an die neue private 
Altersvorsorge

− Start geplant rückwirkend zum 1.1.2026, zunächst für den 
Jahrgang 2020
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Wissenstransfer Produktlösungen Digitale Lösungen

…zu diesem komplexen 
Thema

…inklusive 
Orientierungshilfen und 

Research

…von der Ansprache bis hin 
zur Unterschrift

Riester-Reform und Frühstart-Rente – Dein Service



Value for Money (VfM) – Neuer EU-weiter Prüfstandard
• EU-weite Benchmarks unter der Insurance Distribution Directive (IDD)

• Peer-Group-Benchmarking unter MiFID II, UCITS und AIFMD 

• Firmen müssen prüfen, ob Gesamtkosten & Gebühren gerechtfertigt und 
verhältnismäßig sind. 

Inducements (Provisionen) – Verschärfte Anforderungen
• Wechsel von „Qualitätsverbesserungsdiensten“ zu „tangible benefits“ 

(konkrete Vorteile) für den Kunden. 

• Verpflichtung, Provisionen klar und separat auszuweisen. 

Das Ziel
• Stärkere Transparenz, Kostenkontrolle und Kundenschutz bei 

Finanzprodukten.

• EU-weiter Rahmen soll Beratungsqualität verbessern und Vergleiche 
vereinheitlichen.
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EU Retail Investment Strategy (RIS)
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DIVA Portfolio-Builder

Erstellt wissenschaftlich fundierte, optimal strukturierte 
Portfolios – einfach und effizient für Ihre Beratung

Breite Diversifikation senkt Risiken

Balance von Rendite und Risiko

Effiziente Kosten- und Steuerstruktur

3 Musterportfolios mit taktischen 
Akzenten (Gold, Wasserwirtschaft, 
Gesundheitswesen) für mittel- bis 
langfristigen Vermögensaufbau.
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Aktiv gemanagte Vermögensverwaltung
PRIVATE INVESTING und Servicegebühren

Individualisier-
bares Vertriebs-

material

MiFID II-
konform

Professionelle 
interaktive Web-

Factsheets

Eigene
Strategien können

eingebunden
werden

Einfacher Online-
Abschluss ohne 

Unterschrift Weniger 
Bürokratie

Starker Anstieg bei
Servicegebühren-

modellen dank hoher
Nachfrage nach ETFs

(Anteil im BCA Exposure 
knapp 10%)
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BCA ist die Antwort für aktuelle Herausforderungen und Chancen

• Nachfolgeengpass

• Steigender 
Wettbewerbsdruck

• Synergienutzung und 
Kostenoptimierung

• Vorsorgebedarf bleibt 
hoch und steigt, 
Anzahl Berater sinkt

• Veränderung der 
Kundenbedürfnisse

• Automatisierung von 
Beratungsprozessen

• Künstliche Intelligenz 
in der Kunden-
beratung

• Datengetriebene 
Entscheidungsfindung

• Preis- und 
Margendruck

• Regulatorik

• Innovations-
geschwindigkeit & 
Effizienzsteigerung

• Differenzierung durch 
Service

Wandel in 
Vorsorge, 

Beratung und 
Technologie

KONSOLIDIERUNG DIGITALISIERUNG MARKTDYNAMIK
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Höchster Anspruch an unsere digitalen und menschlichen Serviceleistungen

„BCA ist kein reiner 
Technologieanbieter.

Wir sind die 
SERVICEMANUFAKTUR 
für Versicherungsmakler 

und Finanzanlage-
vermittler.“ 

01 Digitale Services im offenen Ökosystem

03 Breites Produktangebot von 200 Versicherern und 8.000 
Investmentfonds + exklusive BCA-Produktlösungen

02 Persönlicher Expertenservice für 
Vertriebsunterstützung und Backoffice

04 Starke Lösungen für jede Lebensphase als langfristig 
verlässlicher Partner auf Augenhöhe

Lebenswerke aufbauen, stärken und langfristig sichern

Servicemanufaktur



#frshmnds ist die Community junger Makler im Netzwerk 
der BCA. Als Initiative der BCA steht #frshmnds für echte 
Unterstützung auf Augenhöhe – mit Austausch, Tools und 
Inspiration. 

Mit #frshmnds schaffen wir ein dauerhaftes Netzwerk von 
jungen Maklern, für junge Makler.
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Unsere Antwort für Newcomer und Legenden
NEU: DER BCA BUILDERS CLUB #frshmnds



11

Unser Service für mehr Umsatz mit Bestandskunden
NEU: BCA KundenberatungsservicePLUS
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NEU: BCA Bestandslösungen

DIE BCA MAKLERRENTE

Wir sichern Dein Lebenswerk. Für 
Deinen Ruhestand. Für Deine Kunden.

• Zwei alternative Modelle​

• Hinterbliebenenschutz auf Wunsch

• Bis zu 60 Monate Übergangsphase 
mit 100 Prozent Courtage

• Serviceorientierte und qualifizierte 
Kundenbetreuung

• Für Versicherungsbestände und 
Investmentbestände

DIE BCA BESTANDSFINANZIERUNG

Wir bieten attraktive Finanzierungs-
lösungen für Bestandskäufer.

• Flexibel

• Transparent 

• Sicher

DIE BCA BESTANDSBÖRSE

Wir bringen Angebot und Nachfrage 
für Bestandsnachfolge zusammen. 

Für Bestandsverkäufer
• faire Bewertung
• geprüfte Interessenten
• zufriedene Kunden

Für Bestandskäufer
• konsolidierte Vertragsbestände
• geprüfte Datenbasis
• effiziente Übertragung und 

Umdeckung



Quellen: FOM Hochschule, bundesweite Umfrage, 09.09.2025, Bitkom Grundlagenstudie (Oktober 2024), Leibniz-Institut für 
Medienforschung (Hans-Bredow-Institut) – April 2025, Postbank Digitalstudie 2025 13

KI ist im Alltag angekommen

44 % der deutschen Internetbevölkerung nutzen 
generative KI wie ChatGPT, Gemini oder Perplexity

69 %

50 %

20 %

75 %

der Jugendlichen zwischen 16 und 19 Jahren 
nutzen KI regelmäßig. 

Mehr als die Hälfte der Unternehmen beschäftigt 
sich inzwischen aktiv mit KI. 

Ein Fünftel der Unternehmen nutzt KI bereits 
produktiv. 

Rund drei Viertel der Deutschen sehen KI als 
Chance.

der Deutschen vertrauen bei Finanzthemen 
eher auf menschliche Beratung als auf KI.

39 % der Bevölkerung vertrauen 
KI-Ergebnissen generell.

77 %



KI…

… wird von über der Hälfte der Bevölkerung aktiv genutzt

… verändert bereits für jeden Zweiten spürbar den Alltag

… wird in Unternehmen breit eingesetzt – und ihre Services 
prägen den Alltag und das Verhalten vieler Menschen

… gewinnt in der Bevölerung kontinuierlich an Offenheit und 
Akzeptanz

Jedoch...

… fehlt es weiterhin an tiefem Vertrauen

… ist sie bei komplexen Finanzfragen keine Alternative zur 
persönlichen Beratung

14

FAZIT
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Kann ich Dir in Finanzfragen vertrauen?



Vertrauen
Vom Wissensvermittler 
zum qualitativen Filter 
und Vertrauensanker

Technologie
Hybride Beratung wird 
zum Standard
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Auswirkungen auf die Finanzberatung

Schlüsselfaktoren aus Kundensicht…

Transparenz
Erwartung ständiger 
Verfügbarkeit von 
Informationen

Kompetenz
Finanzberater werden 
„KI-Interpreten“:
prüfen, bewerten, 
personalisieren

Geschwindigkeit
Anforderungen an 
immer schnellere 
Reaktionszeiten

Unabhängigkeit
Bewusstsein und  
Stellenwert bezüglich 
breiten Marktüberblicks 
steigt kontinuierlich



Vertrauen

Technologie

DIGITAL.
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Transparenz

Kompetenz

Geschwindigkeit Unabhängigkeit

PERSÖNLICH.
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Antragserfassung mit KI-Unterstützung
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Konsolidierte Bestandsdaten in der DIVA Data Cloud
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Der BCA DIGITAL HUB als zentrale Schnittstelle zu all Euren Tools

• Bereitstellung von Daten und Dokumenten über die 
DIVA DataCloud

• Nahtlose Anbindung externer Tools und Services wie 
WhatsApp, Outlook usw. an die DIVA DataCloud sowie 
deren Vernetzung mittels BCA DIGITAL HUB

• Automatisierung und Digitalisierung von 
Arbeitsabläufen

• Einbindung von Künstlicher Intelligenz in Geschäfts- 
und Vertriebsprozesse

Der zentrale Bestandteil für die Digitalisierung 
und Automatisierung Deines Maklerbüros
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Wir sind auf einem guten 

Weg

Mehrfach aus-
gezeichnet als 
Top-MaklerpoolDas Vertrauen der Branche bestätigt durch 

AssCompact, FONDS professionel & finanzwelt

Verlässlichkeit Stabilität Qualität
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Gemeinsam 
mehr erreichen

Ziel: BCA als führende Service-
manufaktur für Versicherungsmakler 
und Finanzanlageberater

Plan: Investitionen in Ausbau Service-
leistungen und -kapazität, digitale 
Services und neue Produktlösungen

Ergebnis: Service + Technik  + 
Partnerschaft = Unabhängigkeit

Wir investieren in Menschen, Technik und Vertrauen
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