Ubergreifend

Neue Leitung: Silke Zander Ubernimmt den Maklervertrieb von AXA

Seit dem 01.11.2025 verstarkt Silke
Zander unser Team als neue
Bereichsleiterin des Maklervertriebs.

Mit ihrer langjahrigen Erfahrung,
strategischen Kompetenz und groBem
Engagement wird sie den AXA
Maklervertrieb weiter starken und
gemeinsam mit uns neue Erfolge
gestalten.

Wir wiinschen Silke Zander einen
groBartigen Start, viel Erfolg und eine
spannende Zeit bei AXA. Wir freuen uns

sehr auf die Zusammenarbeit und darauf,

gemeinsam die Zukunft des
Maklervertriebs zu gestalten.
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=> Das Bewusstsein fur Altersvorsorge wachst, insbesondere bei der
jungeren Generation.

=> Jahresendgeschaft 2025 in Vorsorge

=> Kfz: Werkstattservice-Baustein — einfach und kundenfreundlich

= Aktuelle Anpassungen der Versicherungssummen im Sach- und TV-

Bereich

= Beitragsentlastung im Alter (BEA) auch fur Beamt:innen? — Auf jeden Fall!
=> Dienstunfahigkeitsabsicherung — passgenau flur Beamt:innen bei der DBV
=> Der neue Auftritt des gesundheitsservice360° ist live!

= Informationen zum Jahresendgeschaft der AXA und DBV
Krankenversicherung

- Erleben Sie die Vorteile der easylLine

= Neuer Abschlussrechner fur FlexMed easy Premium & neuer IPV-Service
fur lhre bKV-Kund:innen

=> Im Fokus: Frauen!
=> Nutzen Sie auch den Navigator auf AXA-Makler.de?

—> Hatten Sie es gewusst?

Privatgeschaft

Das Bewusstsein fur Altersvorsorge wachst, insbesondere bei der jingeren
Generation.

Gleichzeitig ist die Bereitschaft, am Kapitalmarkt zu investieren,
gewachsen. Mit unseren Angeboten, die Sicherheit, Rendite und
Flexibilitat kombinieren, sind wir Ihr Spezialist an lhrer Seite. Nur
Versicherer bieten die Moglichkeit, sich fiir den Ruhestand mit einer
lebenslangen oder abgekiirzten Rentenzahlung abzusichern. Mit unserer
Expertise und unserem Angebot sind wir besonders stark positioniert -
uber alle Berufsgruppen. Besonders zu erwdhnen ist die Absicherung
des 6ffentlichen Dienstes, bei Arzt:innen und Heilberufen.
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mehr erfahren =

Ubergreifend

Jahresendgeschaft 2025 in Vorsorge

Alle Informationen und wichtigen
Termine in Bezug auf
Antragsverarbeitung, Riick- und
Vordatierung, Zuzahlungen und
Kollektivvertrage, steuerliche
Aspekte, Risikovoranfragen,
Annahmebestatigungen sowie
Kontaktdaten zum Jahreswechsel
haben wir fiir Sie zusammengestellt.

mehr erfahren =2

Privatgeschaft

Kfz: Werkstattservice-Baustein — einfach und kundenfreundlich

Die anhaltende Schadeninflation stellt den Kfz-Versicherungsmarkt vor
groBe Herausforderungen. Die Reparaturkosten steigen kontinuierlich,
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insbesondere durch Preisentwicklungen bei Ersatzteilen und
Lohnkosten. Umso wichtiger ist es, gezielt gegenzusteuern, um das
Beitragsniveau fiir lhre Kund:innen attraktiv zu halten. Wir sehen die
Werkstattsteuerung als zentralen Hebel.

Durch Reparaturen in unserem Partnerwerkstattnetz lassen sich die
Schadenkosten deutlich reduzieren. Diese Einsparung geben wir direkt
an lhre Kund:innen weiter in Form attraktiver Nachlasse in der
Kaskoversicherung.

Neu: Werkstattservice-Baustein - einfach & kundenfreundlich
Unser neuer Baustein Werkstattservice macht die Nutzung des
Werkstattnetzes komfortabler denn je.

Die Highlights:

e 159% Nachlass in der Kaskoversicherung

e Reparaturin einer DEKRA-gepruften Partnerwerkstatt von AXA
mit Originalteilen

e 6 Jahre Garantie auf die Reparatur

e Organisation der Werkstattsuche und komplette Abwicklung
der Reparatur durch AXA

e Hol- und Bringservice

o Kostenloses Ersatzfahrzeug der Kategorie A, wenn das Fahrzeug
nichtinnerhalb von vier Stunden wieder fahrbereit ist

Wichtig: Bei Abschluss des Bausteins Werkstattservice ist die
Nutzung einer Partnerwerkstatt verpflichtend. Erfolgt die Reparatur
auBerhalb des Netzwerks, erstatten wir in der Kaskoversicherung bei
Karosserie- oder Lackschaden nur 80 % der Reparaturkosten. Bei
einem Glasschaden erhoht sich die Selbstbeteiligung um 300 Euro.

e Besonders zum Jahreswechsel bietet der Werkstattservice eine
attraktive Moglichkeit zur Beitragsoptimierung. Nutzen Sie
diesen Vorteil gerne gezielt in Ihren Beratungsgesprachen.

Auch ohne Baustein ist die Nutzung unserer Partnerwerkstatten im



Rahmen unseres schadenservice360° Auto moglich. Informationen
rund um unser Kfz-Angebot und den schadenservice360° Auto
erhalten Sie hier.

Ubergreifend

Aktuelle Anpassungen der Versicherungssummen im Sach- und TV-Bereich

Aktuelle Anpassungen der Versicherungssummen: Die Beitrags- und
Summenangleichungen fiir 2026 im Sach- und TV-Bereich stehen fest -
wir haben diese auf AXA-Makler.de fiir Sie abgelegt.

Sie finden dort die Verdnderungen fur Retail und fur Firmen und die

technische Versicherung.

Zu wann werden die Anpassungen wirksam? Im Bestand werden die
Anpassungen jeweils zur Hauptfalligkeit Gber die Beitragsrechnung
vorgenommen. Im Neu- und Ersatzgeschaft sind die neuen Faktoren
ab dem 01.01.2026 anzuwenden. MaBgebend ist der gewunschte
Vertrags- bzw. Anderungsbeginn. In unserer Firmen-
Beratungstechnologie werden die ab 01.01.2026 maBBgebenden
Faktoren und Beitrage ab Freitag, 02.01.2026 zur Verfugung stehen. In
SH-Retail sind die neuen Faktoren fiir Anderungen und Neugeschéft ab
01.01.2026 bereits eingestellt.

Offentlicher Dienst

Beitragsentlastung im Alter (BEA) auch fur Beamt:innen? — Auf jeden Fall!

Denken Sie auch, dass Beamt:innen keinen BEA bendétigen, weil sich der
Beihilfesatz im Ruhestand erhéht und dadurch der Anteil der
Krankheitskosten, der durch die private Krankenversicherung abgedeckt
wird, sinkt?

In Wirklichkeit sind die Beziige von Beamt:innen im Ruhestand oft
niedriger als sie denken.
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Der Versorgungssatz betragt im Durchschnitt maximal 71,75 % der
ruhegehaltsfahigen Beziige — und das meist erst nach 40 Jahren
Dienstzeit. Klrzere Dienstzeiten, Quereinstiege, Teilzeit, Elternzeit

oder Auszeiten sowie Dienstunfahigkeit konnen den Anspruch deutlich

verringern. So betragt der Versorgungsabschlag bis zu 10,8 % bei
Dienstunfahigkeit und bis zu 14,4 % bei Ruhestand vor dem 67.
Lebensjahr.

Das bedeutet: Auch fiir Beamt:innen bleibt der BEA eine
unverzichtbare Absicherung.

Mit dem Tarif BEA konnen Beamt:innen heute schon furs Alter
zusatzlich vorsorgen, indem sie jetzt bei vollen Bezligen durch den
Abschluss des BEA etwas hdhere Beitrage zahlen, die sie im
Ruhestand bei geringeren finanziellen Spielraumen deutlich spurbar
entlasten. Es ist wichtig, fruhzeitig auf die sich andernden
Rahmenbedingungen im Ruhestand hinzuweisen und passende
Lésungen anzubieten.

Weitere Informationen finden Sie hier.

Offentlicher Dienst

Dienstunfahigkeitsabsicherung — passgenau fur Beamt:innen bei der DBV

Die DBV bietet Versicherungsléosungen, die Beamt:innen und Angestellte

im Offentlichen Dienst in jeder Lebensphase begleiten.

Unsere Highlights in der Dienstunfahigkeitsabsicherung;:

o komplette Weitergabe des Effektes der
Rechnungszinsanhebung an die Versicherten

¢ hohe Pauschalgrenzen

e Verlangerungsoptionen z.B. bei Abbruch einer
Polizeiausbildung
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o volle Pauschale auch bei Teilzeit moglich in den zwei-Phasen-
Produkten DU SmartFlex und Dienstanfangerpolice (DAP)

e Einfuhrungspraktikum bzw. 6ffentlich-rechtliches
Ausbildungsverhiltnis bei der Feuerwehr

DAP und DU SmartFlex maéglich (bestimmte Voraussetzungen mussen
erfullt sein)

o echte DU-Klausel

¢ nachtraglicher Einschluss der AU-Klausel (beim Verlassen
des OD)

e Top-Erhéhungsoptionen

Experten-Tipp: Frihe Absicherung mit der DBV Schuler-BU oder DBV
Starter-BU sichert auch die Flexibilitat, bei Einstiegin den Offentlichen
Dienst, in die DU SmartFlex oder die Dienstanfanger-Police zu
wechseln - sogar ohne erneute Gesundheitsprufung!

Informationen zu unseren Produkten finden Sie auf AXA-Makler.de.

Wenn es um den Offentlichen Dienst geht, sind wir die Richtigen.

Privatgeschaft

Der neue Auftritt des
gesundheitsservice360° ist live!

Entdecken Sie selbst die ganze
Angebotsvielfalt des
gesundheitsservice360° auf unserer
neuen Startseite auf AXA.de - einfach

und libersichtlich. Werfen Sie die
meist kostenlosen Services in die
Waagschale beim Verkauf einer
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Krankenvollversicherung und machen

Sie den Unterschied!

mehr erfahren =

Privatgeschaft

Jahresbeitragsvorauszahlung,
Servicezeiten und Annahmefristen der
AXA und DBV Krankenversicherung zum
Jahresende

Um Sie rund um das
Jahresendgeschaft zu unterstiitzen,
informieren wir Sie gerne liber unsere
Méglichkeiten der
Jahresbeitragsvorauszahlung, die
Servicezeiten und Annahmefristen
zum Jahresende.

mehr erfahren =2
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easyLine

Kurz gesagt » schnell verkauft v/

Privatgeschaft

Erleben Sie die Vorteile der easyLine

Die easyLine bietet Ihnen schlanke, digitale Losungen der
Krankenzusatzversicherung, die lhnen einen schnellen und einfachen
Verkaufsprozess ermoglichen, um lhre Kund:innen zu iiberzeugen! In nur
wenigen Minuten kénnen Sie Vertrage abschlieBen, ganz ohne groBen
Beratungsaufwand. Damit gewinnen Sie nicht nur neue Kund:innen,
sondern stiarken auch lhre Position im Markt der
Krankenzusatzversicherungen.

mehr erfahren =

FIRMEN- & INDUSTRIEGESCHAFT

Neuer Abschlussrechner fur FlexMed easy Premium & neuer IPV-Service fur
Ihre bKV-Kund:innen

Fir unseren zum 01.10.2025 neu eingefiihrten Budgettarif FlexMed easy
Premium steht lhnen ab sofort ein eigener, intuitiver Abschlussrechner
zur Verfligung. Damit gestalten Sie den gesamten Beratungs- und
Abschlussprozess fiir lhre Kund:innen so einfach, schnell und
komfortabel wie nie zuvor! Zusatzlich erganzt der Industrie-Pensions-
Verein e. V. (IPV) seine Servicedienstleistungen ab sofort um die
Erstellung von Gesamtzusagen (bzw. Betriebsvereinbarungen) fiir die
betriebliche Krankenversicherung.

Ihre Vorteile des neuen Abschlussrechners auf einen Blick:
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o Vollstandig digitaler Prozess: Vom Angebot bis zum
Vertragsabschluss inkl. digitaler Unterschrift — alles aus einer
Hand, direkt im Tool.

e Mehr Effizienz, weniger Aufwand: Sparen Sie wertvolle Zeit
und begeistern Sie |hre
Kund:innen mit einem reibungslosen Ablauf.

e Modernes Produkt, starke Leistung: FlexMed easy Premium
bietet maBgeschneiderte Gesundheitsleistungen zu besonders
attraktiven Konditionen —fur alle, die Wert auf
Flexibilitat und Transparenz legen.

¢ Schnelle Policierung: Dank digitaler Prozesse erhalten |hre
Kund:innen ihre Police in Rekordzeit.

Der neue Abschlussrechner fur FlexMed easy Premium kann Uber
diesen Link aufgerufen werden:
Eine Integration unter www.axa.de/bkv-rechner erfolgt in Kiirze!

Neuer Service fir lhre bKV-Kund:innen: Gesamtzusage vom IPV
Der Industrie-Pensions-Verein e. V. (IPV) erganzt seine
Servicedienstleistungen ab sofort um die

Erstellung von Gesamtzusagen (bzw. Betriebsvereinbarungen) fur die
betriebliche Krankenversicherung.

Mit dieser innovativen Dienstleistung konnen Unternehmen ihre bKV
schnell, effizient und rechtssicher einfihren — ein wichtiger
Wettbewerbsvorteil im Kampf um Fachkrafte und zur Bindung von
Mitarbeitenden.

lhr Vorteil:

Dieses Angebot steht zunachst exklusiv den Partner-Versicherern des
IPV zur Verfligung. Voraussetzung ist die IPV-Firmenmitgliedschaft (30
Euro Jahresbeitrag) sowie ein einmaliger Sonderbeitrag in Hohe von
300 Euro (zzgl. MwSt.) fur die Erstellung der Gesamtzusage. Die
Vergutung wird dabei direkt zwischen dem:der Kund:in und dem IPV
vereinbart.
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Die Details zur Mitgliedschaft, zum Ablauf und zu den Vorteilen finden
Sie in den Informationsunterlagen des IPV.

Ubergreifend

Im Fokus: Frauen!

AXA beschaftigt sich gezielt mit den Gaps der Frauen und teilt die
gewonnen Informationen mit lhnen fiir eine gezielte Ansprache dieser
wichtigen — und liberwiegend unterversorgten - Zielgruppe. Nutzen Sie
unsere zusammengestellten Daten und Unterlagen zur gezielten
Ansprache von Frauen - ab sofort auch in Form eines kurzen
simpleshow-Videos. Bilder und kurze Videos helfen dieses Thema zu
verdeutlichen.

mehr erfahren =

yergreifend

1tzen Sie auch den Navigator auf AXA-

®;
5 e T
FEAREE

.I:} 1ser Navigator erfreut sich
nehmend groBer Beliebtheit. Wir

<.halten auch immer wieder Ideen und
Anregungen, diesen zu erweitern. Das
nehmen wir heute zum Anlass einmal
ganz offiziell um lhr Feedback zu
bitten. Der Navigator soll fiir Sie eine
Hilfe sein und Sie natiirlich optimalin
lhrer Suche unterstutzen. Wir freuen
uns auf lhr Feedback!
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Ubergreifend

Hatten Sie es gewusst?

Informieren Sie sich Uiber relevante Zahlen, Fakten und Hintergriinde
aus Wirtschaft, Politik und Gesellschaft.
- Arktische Seewege
- EU-Handel mit griinen Energie-Technologien
- Energie fiir die Welt
- Roboter-Herrschaft im Internet

- Lebensmittelverschwendung in der EU

mehr erfahren =
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