
Zielgruppe Makler und Mehrfachagenten

Zeit Inhalte Lernziele Kompetenzen Methoden / Medien IDD
5 Minuten Eröffnung, Begrüßung, Organisatorisches, 

Ablauf,Vorstellung

40 Minuten •	Argumente, Verkaufsansätze, Mehrwerte der bKV
•	einfachste Lösungen in der bKV •weitestgehende digitale 
Verwaltung und Mitversicherung von Familienangehörigen
•Mehrwert von Assistanceleistungen

Die Teilnehmer lernen…

…Ansprachemöglichkeiten der bKV 
kennen. ...die Vorteile für Arbeitgeber 
und Arbeitnehmer darzustellen. 
... Möglichkeiten, einen individuellen 
Versicherungsschutz für Kunden zu 
erarbeiten.
… die Möglichkeiten kennen, Angehörige 
mitzuversichern.

Beratungskompetenz  
Handlungskompetenz
Produktkompetenz 

Vortrag mit 
anschließender 
Fragerunde

40

5 Minuten Beantwortung v. Fragen /Verabschiedung

Ablaufplan "BCA Aktionswoche bKV", Webinar Signal Iduna am 24.06.2025 um 14 Uhr

Titel: Produktlinie+  Ihr großes PLUS für Vertragsabschlüsse


	Muster

