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Full-Service-Dienstleister — digital und personlich

DIVA
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lhre Moglichmacher & Wegbegleiter




DIVA — Serviceplattform und -software

DIVA

Zentrales
CRM

Ganzheitlich
fur Investment, Versicherungen und mehr

E-Commerce-Center
fur die Beratung



Vertriebserfolg steigern — Mehr Wachstum in der
Versicherungsbranche



Nachhaltiger Erfolg im Versicherungsgeschaft

EIN EFFIZIENTER ZUGANG EINE ABRECHNUNG
zu Uber 150 Uber alle Vertrage

Versicherungsgesellschaften

AUTOMATISCHE EFII\!:EII-IEI:IZ SOFTWARE UND
Daten- und WENIGER' BERATUNGSTOOLS
Dokumenteneinspielung KOMPLEX[TAT zur Prozessoptimierung

ALLE BESTANDE KEINE
Produktgeberubergreifend Stornoreserven
im Blick



Unser Service fur ihren Versicherungserfolg

>

Kostenlose Vergleichsrechner
"best in class”

Thinksurance

NAFI

Franke & Bornberg

Covomo

VVG-konforme Antrage inklusive Dokumentation
Stets aktuelle Tarifinformationen

Spezialvergleiche fur objektiven
Leistungstiberblick

Technik & Services

Digitale Beratungs- und Antragsstrecken,
Dokumentenverwaltung und
Vertragsinteraktionen mit dem Versicherer

Digitale Bestandsubertragung mit Opting-
Out und Sammel-Bestandsubertragungs-
service

“Ihr FinanzCockpit’, der digitale
Versicherungsordner fur Endkunden
und Vermittler




Unser Service fur ihren Versicherungserfolg

Vertriebsunterstiitzung Marketing

Produktresearch und Empfehlung » Endkunden-Marketing und
Bestandskampagnen flir Cross-

Personliche Ansprechpartner und und Upselling inklusive

ausgezeic_hnete Fgchberatung Im Zielgruppenselektion direkt aus
BCA-Vertriebsserviceteam aus der DIVA

erfahrenen Spezialisten in den

Sparten LV, KV, Sach, Makler Image — DIE Marketing-
Plattform fir Finanz- und
Versicherungsvermittler.

In wenigen Minuten zum eigenen

Tarifvergleich und
Angebotserstellung

Digitale Risikovoranfragen & Print- und Online-Marketing, von
individueller Service Streuartikeln Gber Gro3plakate

, und Sportsponsoring bis zu Google
Vor-Ort-bAV/bKV-Expertenservice Ads und Social-Media-Werbung.

in Kooperation mit unseren
Produktpartnern



Unser Service fur ihren Versicherungserfolg

Produkte & Gesellschaft
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BCA-Kooperationspartner fur ihren Versicherungserfolg

r

WEITERBILDUNG TECHNIK SERVICES

Deutsche Maklerakademie Finanzportal24 BU-Expertenservice
e 10% Rabatt bei Buchung tber e 30% Rabatt e BU-Leistungsexperten
DMA-Website e Online-Finanzanalyse e Leistungsfallmanagement

* DD konforme Wesiterbildung e Finanz-Check fur Endkunden e Netzwerk zu Fachanwalten

* Sachkundeprifung e Finanzmathematische Jura Direkt
GOING PUBLIC! Rechner

e Bis 28.02.2025 Weiterbildung Xempus
50% Rabatt

» Weiterbildung 25% Rabatt
e Ausbildung 10% Rabatt

» |DD-Weiterbildung

e privates Sachgeschaft

e KFZ

e Schnellrechner BCA-
Deckungskonzepte

e Vorsorgevollmacht

e Patientenverflgung
e Vergunstigte Lizenz

e DbAV- Beratung
e BKV-Beratung
» Arbeitgeberportal

e Testament

e Unternehmervollmacht

.| @



lhr starker Servicepartner —
Maximale Unterstutzung fur lhren Vertriebserfolg

Wir sind Ihre erste Anlaufstelle!



lhr starker Servicepartner

Maximale Unterstutzung fur lhren Vertriebserfolg

Unser Leistungsversprechen

Partnermanagement — Ihr direkter Draht zu uns!

¢ Schnelle und kompetente Unterstitzung bei allen Anliegen

e Unterstltzung bei Schulungen, Onboarding und Cross-Selling-Strategien

e Personlicher Support — wir lassen Sie nicht allein!
Versicherungsbackoffice — Effiziente Prozesse, weniger Verwaltungsaufwand!
e Zuordnung und Verwaltung von Bestanden & Dokumenten

e Unterstutzung bei Umschlusselungen und Dublettenbereinigung

e Direkte Abstimmung mit Versicherern fir eine reibungslose Abwicklung
Vertragsservice — |hr Partner fur Ilckenlose Anbindungen!

e Begleitung des gesamten Onboarding-Prozesses neuer Partner

e Prifung und Abwicklung aller Vertragsanderungen

» Direkte Schnittstelle zu relevanten Institutionen (IHK, AVAD, Schufa etc.)
Versicherungsprovision — Faire und transparente Abrechnungen!

e Punktliche und korrekte Provisionsauszahlung

e Prufung und Zuordnung aller Buchungen und Geldeingange

e Diskontabrechnung mit hochster Prazision

Bestandsibertragung — Maximale Kontrolle tber Ihr Portfolio!

« Digitale Einzel-BU — Automatisierter Prozess mit vollem Uberblick

o Sammel-BU - Schnelle Ubertragung groRerer Bestéande ohne Mehraufwand
e Personliche Begleitung durch den gesamten Ubertragungsprozess




Effiziente BestandsUbertragung mit der BCA

lhre Vorteile auf einem Blick

Digitale — Sammel- Bestandsiibertragung
Bestandsiibertragung

Integrierter BU-Prozess in DIVA
Sie werden Schritt flir Schritt durch die

Ubertragung gefihrt, sodass keine Details
ubersehen werden.

GrolRe Bestande effizient tibertragen
En-bloc-Ubertragung spart Zeit und minimiert Aufwand.

» Keine manuelle Dateneingabe
e . Wir Ubernehmen die Anlage der Vertrage in DIVA
|
= |

fur Sie, inklusive Fremdvertrage.

Automatischer Erinnerungsprozess
Nie wieder manuelle Wiedervorlagen! Unser
System halt Sie automatisch auf dem

Laufenden.

——= « Vereinfachte Abwicklung
e In den meisten Fallen ohne Einzelmaklervollmachten
\

— und Datenschutzerklarungen.
—_—

Maximale Transparenz
Jederzeit Einblick in den aktuellen

Bearbeitungs-status (z. B. beauftragt,
bestatigt, Dokument vorhanden).

- ™ - Personliche Betreuung von A bis Z

— Ein fester Ansprechpartner begleitet Sie durch den
gesamten Prozess, von der Dokumentenerstellung
bis zur finalen Zuordnung.

"Gelddruckmaschine’
Auch Fremdvertrage konnen hinterlegt

werden. Die Ubertragungsmaglichkeit ist
automatisch freigeschaltet.

» Volle Transparenz
Der aktuelle Bearbeitungsstatus ist jederzeit in der
_— DIVA einsehbar, inklusive Erinnerungs-prozess.

= « Expertise & Marktkenntnis

' Unsere spezialisierten Mitarbeiter haben tiefgehendes
Know-how und arbeiten eng mit den Versicherern zusammen,
um eine reibungslose Abwicklung sicherzustellen.
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DIVA Kampagnen-Tool



Kundenselektion

Analysieren Sie Ihren Kundenbestand

amEm c P °~Q

UBERSICHT

< Kundenselektion Selektion nach demografischen
Merkmalen

KUNDEN

INVESTMENT Willkornmen zur Kundenselektion!

Die Kundenselektion erméglicht prazisen Identifizierung und gezielten
Ansprache von Zielgruppen. So kinnen Sie |hre Vertriebsstrategien
optimieren und auf die individuellen Bediirfnisse Ihrer Kunden besser
eingehen.

Die vielfaltigen Kundendatenfilter ermdéglichen eine gezielte Suche GeZ|e|teS Filtern naCh

nach Zielgruppen anhand verschiedener Kriterien wie demografischer

VERSICHERUNG

AMUNIKAT

=
INFOTHEK - \ ) Informationen, Einkommen und Wohnort. Dies erméglicht eine prazise V H h t d .t

\T. *III Ansprache und steigert signifikant die Effizienz von erSIC erungsver rags a en

",| \ Vertriebsaktivitdten
AGENTUR

1 Ansprache und bieten die Maglichkeit, malgeschneiderte Angebote zu
erstellen, die optimal auf die individuellen Bediirfnisse und Interessen
AUFGABENMAN der Kunden abgestimmt sind.

]
- Die Filter fiir Finanzprodukte ermaglichen eine personalisierte U nd | nveSU I |entS
. Durch die Filter fiir Versicherungsvertragsdaten wird eine detaillierte
Analyse ermdglicht, um so Kunden mit spezifischen

Versicherungsbedurfnissen zu identifizieren. Aufgrund dieser
Erkenntnisse kdnnen maligeschneiderte Angebote gemacht werden.

WEITERE SERVICES Starten Sie jetzt die Kundenselektion und verschaffen Sie sich einen D I re kt n Utha r fU r

umfassenden Uberblick iiber Ihren Kundenstamm.

Vertriebskampagnen

ANALYse ‘NEU

RECHTLIC




Kampagnen einfach erstellen und durchfuhren

Das DIVA Kampagnen Tool

o P 4

Kampagnen-Tool . . ..
pat Drei Versandoptionen flr

v} personalisierte Kundenmailings

_ Q
.

Neue Kampagne Gesendete, geplante und vorbereitete
Hier kdnnen Sie eine neue Kampagne starten. Kampagnen KONTAKT
| (NEU Hier haben Sie einen Uberblick Uber Ihre bereits
K

eldar yorh o Haben Sie Fragen zur Kundenselektion |nd|V|dua||S|erbare vorlagen Oder

ver :
und kénnen diese bei Bedarf bearbeiten oder zum Kampagnen-Tool? Wir

helfen hnen gerne! eigene Inhalte verwendbar

BCA - Partnermanagement

Protokoll

Kampagnen-Tool

Wussten Sie schon?
&J 06171 - 9150 140

In der Infothek finden Sie vorgefertigte , .
; 2 «“ . &4 Partnermanagement@bca.de
Kampagnen, welche Sie als Vorlage fiir lhre

Kampagnen nutzen kénnen.

Mit wenigen Klicks zur
zielgruppengerechten Ansprache




lhr FinanzCockpit



Ihr FinanzCockpit

Inr FinanzCockpit

Konten -
24.531,43 €
Hauptkonto
Depots & Kapitalanlagen -
275.000,00 € 3.400,00 €
Alle Depots Rendite seit Beginn
Versicherungen -

403,57 € Leben 2

@ Monatsbeitrag ~~

00000 (G

Allfinanzzentrale und
direkter Draht zum Kunden

Alle Versicherungsvertrage in einer App
Depotstande inklusive

Integration von Fremdkonten und -depots
In-App Schadensmeldung mit Foto und Text

ePost und elektronische Dokumente

Digital
Champion

Unternehmen
mit Zukunft

FOCUS-MONEY 9/2021

21 @INIEY
# Download on the
¢ App Store
e GETITON
P Google Play







Investmenterfolg steigern



Die BCA als Investment-Dienstleister

Team Investment Operations

Service-Team rund um Investmentthemen
- DIVA-Schulungen & Service

- Kontakt & Fragen zu Depotbanken

- Bestandsilbertragungen Investment

- uvim.




Die BfV als Investment-Dienstleister

Operational Excellence Investment Excellence

Haftungsdach Vermogensverwaltung
leksl 1 []

Compliance/Regulatorik Investment Research



Die BfV als Investment-Dienstleister

Operational Excellence Investment Excellence

Investment Research



DIVA Portfolio Builder



DIVA Portfolio Builder

Allianz @)

Global Investors




DIVA Portfolio Builder

W DIVA

PORTFOLIO
BUILDER

Powered by risklab
A company of Allianz Global Investors




DIVA Portfolio Builder

@ Kundenbedarf (2) Strategie (3) Investment Vorschlag

Bitte geben Sie die Anlageparameter und
personlichen Praferenzen an.

Folgende Angaben wurden bereits vorausgewahlt

Aktueller Portfoliowert @ Gewinschte Einzahlung Anlagehorizont Anlageziel
55 687,32 € 100 000,00 £ 3-5 Jahre Vermagensaufbau

Das Beratungsvermogen entspricht 155 687,32 € ®

Weitere Informationen erforderlich

Thema Anlageuniversum
—

Bitte wéhlen Sie weitere optionale Kundenpraferenzen aus:

BCA & Allianz Global Investors

Individuelle Portfoliokonstruktion und flexible
Optimierung

Automatisierte Ubertragung von
Daten und Auftragen

Passende Verkaufsunterlage
auf Knopfdruck



Individuelle Akzente setzen und Assetklassen definieren

Bitte wahlen Sie weitere optionale Kundenpraferenzen:

Investmentakzente ®

Informations-

Zukunftstrends technologie Gesundheitswesen Rohstoffe Struktur des Anlogeuniversums ®

Anlageklassen

Biotechnologie Alternative Energien Wasser Aktien Deutschland Anlageklassen flr die Investmentempfehlung

auswahlen

Aktien Asia-Pacific Income / Dividenden () Strategiefonds

BCA & Allianz Global Investors | @



DIVA Portfolio Builder

BCA & Allianz Global Investors

nda v Risikoklasse: 7

(of

Soctasar

© wineze G

risklab ¥

Folgende Strategie entspricht den
Kundenvorgaben

Strategy Risikoprofil 3 ¢

+ Waeiters

o
(\).‘.

175 000,00 €

9t

e he Strategien

Vertabang der Avlsgeiiassen (1)

Abten

Terten

5000%
3000 %
S00N
500%
1000%

1000 %

Partfoliobewertung (T)

DIVA
PORTFOLIO
BUILDER

Powered by risklab
A compa

Automatisierte Asset-Allokation:

Sparen Sie Zeit und bieten Sie Ihren Kunden
eine strategische Asset-Allokation basierend
auf dem risklab-Kapitalmarktmodell.

Integriert in den Beratungsprozess:
Der Portfolio Builder Ubertragt automatisch
Portfolios und Risikoprofile ins Ordering.

Ausfiihrliche Anlageempfehlung:
Prasentieren Sie professionelle
Anlagevorschlage auf institutionellem Niveau,
inklusive umfassender Dokumentation.



Die BfV als Investment-Dienstleister

Operational Excellence Investment Excellence

Investment Research



Die BfV als Investment-Dienstleister

Operational Excellence Investment Excellence

Vermogensverwaltung

uill




Fonds-Vermogensverwaltung



Fonds-Vermogensverwaltung

Gemanagte Strategien Individuelle Strategien
Bestehende Strategien etablierter Umsetzung eigener Anlagestrategien
Vermogensverwalter fur lhre Kunden



Fonds-Vermogensverwaltung

Gemanagte Strategien

Bestehende Strategien etablierter
Vermogensverwalter



Fonds-Vermogensverwaltung

Individuelle Strategien

Umsetzung eigener Anlagestrategien
fur Ihre Kunden



Fonds-Vermogensverwaltung

Gemanagte Strategien Individuelle Strategien
Bestehende Strategien etablierter Umsetzung eigener Anlagestrategien
Vermogensverwalter fur lhre Kunden



Fonds-Vermogensverwaltung

# B PRIVATE INVESTING:
“ JETZT EINFACH, DIGITAL

Gemanagte Strategien Individuelle Strategien

Vorteile
Geringer administrativer Aufwand
Laufendes Risikommanagement
Online Abwicklungsstrecke
Tagesaktuelle Factsheets

Planbare Ertrage



Investment-Shop



Nutzen Sie die Chancen einer
Rundum-Sorglos
Vermogensverwaltung. Hier
haben Sie den hochsten
Komfort, da bei
| Handlungsbedarf die Anlage im

| Rahmen Ihrer gewahlten
| Strategie automatisch kostenlos

| angepasst wird.

JETZT DEPOT EROFFNEN

Digitale Unterstutzung

Investieren Sie in eine Stellen Sie sich aus einer

bestenende Portfoliostruktur, Auswahl an exklusiven
die mit Einzelfonds schon fertig Einzelfonds Ihren eigenen
zusammengestellt ist. Eine Warenkorb zusammen und
Anderung der Struktur muss eroffnen online Ihr Fondsdepot
- erhaltlich ab Einmalanlagen
von 500 Euro und/oder

Sparplanen ab 50 Euro (min. 25

vom Anleger immer erst

bestatigt werden

Euro pro Fonds.

Nutzen Sie die von lhrem
Arbeitgeber tariflich zugesagter
VL-Leistungen und legen
rent n ausgesu
Investmentfonds an. Ert
Sie zudem die staatlic

| Forderung auf diese L

\/

inr FinanzCockpit

Jahresbeitrag

AR Depots& 1.089,00€
Kapitalanlagen Gesamtve:

—_
Konten

? Dokumente
Vervalten Sie Inre Dok

Endkunden App



unser’ Investment-Shop

Nutzen Sie die Chancen einer
Rundum-Sorglos
Vermogensverwaltung. Hier
haben Sie den hochsten
Komfort, da bei
Handlungsbedarf die Anlage im
Rahmen Ihrer gewahlten
Strategie automatisch kostenlos
angepasst wird.

DEPOTEROFFNUNG STARTEN

Investieren Sie in eine
bestehende Portfoliostruktur,
die mit Einzelfonds schon fertig
zusammengestellt ist. Eine
Anderung der Struktur muss
vom Anleger immer erst

bestatigt werden.

DEPOTEROFFNUNG STARTEN

Stellen Sie sich aus einer
Auswahl an exklusiven
Einzelfonds Ihren eigenen
Warenkorb zusammen und
eroffnen online Ihr Fondsdepot
- erhaltlich ab Einmalanlagen
von 500 Euro und/oder
Sparplanen ab 50 Euro (min. 25
Euro pro Fonds)

DEPOTEROFFNUNG STARTEN

Nutzen Sie die von Ihrem
Arbeitgeber tariflich zugesagten
VL-Leistungen und legen diese
rentabel in ausgesuchte
Investmentfonds an. Erhalten
Sie zudem die staatliche
Forderung auf diese Leistungen.

DEPOTEROFFNUNG STARTEN




Jhr" Investment-Shop

DrWinterTeam

Protessional Investments

AKTIV-STRATEGIEN

Nissen fur £

Durch professionelie
Vermégensverwaltung ab einer
Einmalaniage von 5000,-€ und
Sparplanen ab monatlich 100,-€

Aussichtsreiche Fonds
zusammengestellt, regelmaRig
Oberwacht und entsprechend
den Marktbedingungen
angepasst!

TOP-Fonds for thr Depot und
erdffnen Sie es online! Bereits
mit einer Einmalanlage ab 3000€
und /oder Sparplanen ab 100€ in
starten Sie ihren
Vermégensaufbau!

Notwendige Anpassungen an
veranderte Bedingungen des
Marktes sind jederzeit
kostenginstig méglich!

-"j.




Die BfV als Investment-Dienstleister

Operational Excellence Investment Excellence

Vermogensverwaltung

uill




Die BfV als Investment-Dienstleister

Operational Excellence Investment Excellence

Haftungsdach

AN
0=



Das Haftungsdach als Wegbegleiter



Unsere Moglichmacher-Kompetenz

Haftungsdach Anlageberatung Vermdgensverwaltung Haftungsdach Fonds-Advisory

Optimal aufgestellt in Recht, Nutzen Sie unser bestehendes Initiieren Sie lhren eigenen
Regulatorik und Compliance Produktkonzept Private Investing Investmentfonds mit unserer
Erf‘ijllung“der Tgstatspflicht durch Legen Sie mit uns eine eigene Fonds- Urilterstu“tzll{ns un(:] Exper’use
e et vermogensverwaltung auf Anlageberatung emés Fonds im
Weiterbildun Geben Sie Ihre bestehende Rahmen unseres Haftungsdachs

9 Vermogensverwaltung an die BfV, um erdurch , ; 4 7e
MiFID-II-konform und immer auf Administrationsaufwand zu sparen Hierdurch sparen Sie Autwand, Zeit

dem aktuellen Stand und Kosten

Vermogensschadenhaftpflicht-
Versicherung inklusive



Unsere Wegbegleiter-Kompetenz

Haftungsdach Anlageberatung Vermdgensverwaltung Haftungsdach Fonds-Advisory



lhre Moglichmacher & Wegbegleiter




Die BCA Maklerrente



Die BCA-Maklerrente

Rechtzeitige Planung schafft Ruhe und Sicherheit

Modell | Maklerrente 90" Modell Il Maklerrente 8ﬂ1r Ansprechpartner:

100 % Courtage in der = 100 % Courtage in der Peter Gogler
UbergangSphase Ubergangsphase Vorstandsbeauftragter Komposit &
Danach lebenslang 90 % ¢ Danach lebenslang 80% Generationenmanagement
Kein Bezugsrecht fir ¢ und E-Mail:
Hinterbliebene Hinterbliebenenschutz Peter.goegler@bea.de
flr 15 Jahre Tel: 0171 401 860 1

- @


mailto:peter.goegler@bca.de

lhre Ansprechpartner bei der BCA & BtV
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