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Beispielanschreiben
fur die Kunden-

kommunikation

Niemand kennt Ihre Kunden besser als Sie. Sie wissen um deren Bedirfnisse, Sorgen und
Erwartungen. Und Sie wissen sicherlich auch am besten, wie Sie Thren Kunden den notwen-
digen Impuls geben, um frei werdende Gelder sinnvoll anzulegen. Nichtsdestotrotz haben wir
Thnen auch hierfiir eine Hilfeleistung in Form eines Musteranschreibens vorbereitet:

Nutzen Sie jetzt die Chancen am Anleihenmarkt!
Sehr geehrte Kunden,

aktuell verzeichnen wir bemerkenswert hohe, teilweise sogar iiber der
Inflationsrate liegende Zinssétze. Diese attraktiven Zinsen erdffnen eine
vielversprechende Mdoglichkeit, Thr Vermdgen nicht nur vor den Auswir-
kungen der Inflation zu schiitzen, sondern es sogar zu vermehren.

Wenn auch Sie sich fiir den Erhalt Ihres Vermdgens interessieren, sollten
Sie tiber die Investition in Anleihenfonds nachdenken. Anleihenfonds
konnen stabile Ertrége generieren und ausgezeichnet zur Diversifizierung
Thres Portfolios beitragen. In Zeiten erhohter Zinssétze sind diese Fonds
besonders attraktiv, da Sie mit ihnen tliber festverzinsliche Wertpapiere mit
lukrativen Renditen verfiigen.

Die aktuelle Marktsituation erlaubt es uns, strategisch und proaktiv zu
handeln, um Ihr Portfolio zu optimieren und Thnen langfristige finanziel-
le Stabilitdt zu bieten. Aus diesem Grund lade ich Sie herzlich zu einem
personlichen Beratungsgesprich ein, um lhre spezifischen Bediirfnisse zu
besprechen und eine maBgeschneiderte Investmentstrategie zu entwickeln.

Ich wiirde mich freuen, gemeinsam mit [hnen diese lukrativen Moglich-
keiten zu besprechen und Thnen die aktuell sehr interessanten Rendite-
moglichkeiten aufzuzeigen. Bitte zogern Sie nicht, mich zu kontaktieren,
um einen Termin zu vereinbaren oder wenn Sie weitere Informationen
benotigen.

Thr Berater Max Mustermann




