@ Ihr Erfolg ist unser Antrieb.

Der Maklervertrieb
Im Wanae

Warum Kooperation und strategische
Arbeitsteilung an Bedeutung gewinnen.
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Konsolidierung im Maklermarkt

Das groBe Fressen: Covid-19 treibt Konsolidierung
im Maklermarkt

Neue Herausforderung: Positionierung
im konsolidierten Maklermarkt
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Konsolidierung im Maklermarkt: Wohin geht die Reise?

Der Maklermarkt befindet sich im Wandel, Aus kieinen und mittieren Einheiten werden
groflere - sine Folge der stetig steigenden Herausforderungen, Insofern verdndert sich
oin kompletter Vertriebskanal dor Versicherungswirtschaft. Und das Ende ist noch

micht errelcht



Bedeutung der Pools wachst

Mit welchem Dienstleister arbeiten Sie regelmalig zusammen?
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Evolution der Pools bis hin zum systemrelevanten Geschaftsmodell
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Erste Gehversuche..  Blindelung der Krafte Nischenplayer, Sukzessive Erweiterung Ganzheitliche
Zwangsweises zur Konditions- Inselansatze und  um Deckungskonzepte, Plattformaufstellung
Poolen des verbesserung Ventilldsungen Vergleicher, Beratungs-/ als Full Service
Investmentgeschafts Vertriebstools, Weiter- Dienstleister
bildung, Veranstaltungen,
Marketing ...
w
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Evolution der Pools bis hin zum systemrelevanten Geschaftsmodell
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What's next?
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Konzentration auf 1-2 starke Dienstleister

Zu wie vielen Pools / Dienstleistern / Haftungsdachern / Verbinden haben Sie heute eine Anbindung?
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Effizienzsteigerung durch Konsolidierung

........

Anzahl an BCA Ubertragene Versicherungsvertrage
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Grunde fur die Zusammenarbeit mit Pools

Hauptgrinde fur eine Zusammenarbeit mit Pools und anderen Dienstleistern

Bewahrung der Unabhangigkeit
Hohe Produktbreite aus einer Hand

43%

Back-Office / administrative Prozesse
Einfache Antragsprozesse / Policierung
Zugang zu mehr Geseallschaften
Exklusive Deckungskonzepte

Maklerverwaltungsprogramm 21%
Unterstutzende Beratungs- und Angebotssoftware 0%,
Schulungen / Weiterbildungsangebote 17%
Kein Umsatzdruck (bzgl. Mitgliedschaft) 12%
{--)
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Gluckliche Kunden

Mehr Zeit fir lhre
ganzheitliche und
wertschopfende

Beratung!




ISt |hr Bestand bereit fur Inren Ruhestand?

Wie alt sind Sie? Mit welchem Alter wollen Sie aufhoren?
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Unterstutzung in jeder Phase Ihres Unternehmens

AUFBAU
Werbung und Marketing Stetige Reaktionsfahigkeit auf
Weiterbildung, Markt-, Wettbewerbs- und Lebenslange Rente inklusive
Vertriebsunterstutzung Regulierungsherausforderungen Hinterbliebenenabsicherung

-

GRUNDUNG AUSBAU
Plug and Play, technische Skalierbares Geschaft durch Stabiles Datenmanagement,
Infrastruktur, Anbindungen, digitale Prozesse und CRM/MVP  Courtage- und Bestandssicherheit
Unternehmensmarke
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Ausgezeichneter Service

finanzwell

finanzwell finanzwell

SERVICE

AWARD
2023

HERAUSRAGEND HERAUSRAGEND HERAUSRAGEND

Kategorie: 3 s
8 Kategorio: Kategorio:

Markatingunterstiitzung Vertriobsunterstiitzung

Softwarcunterstiitzung/
Digitalisierung

BCAAG BCAAG BCAAG

PHERAUSRAGENI
Service-Qualitat
der Maklerpools
BCA

finanzwell finanzwell finanzwell

HERAUSRAGEND

HERAUSRAGEND

HERAUSRAGEND

Kategorie:
Woeiterbildung

Kategorie: Kategorie:

Produktspoktrum Prozesse/Servicos/

Varwaltung

BCAAG

BCAAG BCAAG

e 2023 Maklerpoolstudie 2023 Maklerpoolstudie 2023
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Modern und nachhaltig in die Zukunft
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Informieren Sie sich.
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