
Der Maklervertrieb 
im Wandel
Warum Kooperation und strategische 
Arbeitsteilung an Bedeutung gewinnen.



Konsolidierung im Maklermarkt
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Bedeutung der Pools wächst

Mit welchem Dienstleister arbeiten Sie regelmäßig zusammen?

Quelle: AssCompact Studie Pools und Dienstleister 2023
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Evolution der Pools bis hin zum systemrelevanten Geschäftsmodell

Erste Gehversuche… 
Zwangsweises 

Poolen des 
Investmentgeschäfts

Nischenplayer, 
Inselansätze und 
Ventillösungen

Bündelung der Kräfte 
zur Konditions-
verbesserung

Sukzessive Erweiterung 
um Deckungskonzepte, 
Vergleicher, Beratungs-/ 
Vertriebstools, Weiter-

bildung, Veranstaltungen, 
Marketing …

Ganzheitliche 
Plattformaufstellung 

als Full Service 
Dienstleister

01 02 03 04 05
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What´s next?
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Konzentration auf 1-2 starke Dienstleister

Quelle: AssCompact Studie Pools und Dienstleister 2023

Zu wie vielen Pools / Dienstleistern / Haftungsdächern / Verbünden haben Sie heute eine Anbindung?
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Effizienzsteigerung durch Konsolidierung

6.480

16.400
20.423

40.000

32.419
Stand September 2023

2020 20222021 Plan 2023

Anzahl an BCA übertragene Versicherungsverträge 
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Gründe für die Zusammenarbeit mit Pools

Quelle: AssCompact Studie Pools und Dienstleister 2023

Hauptgründe für eine Zusammenarbeit mit Pools und anderen Dienstleistern
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Glückliche Kunden

Mehr Zeit für Ihre 
ganzheitliche und 
wertschöpfende 
Beratung!
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Ist Ihr Bestand bereit für Ihren Ruhestand?

Quelle: AssCompact Studie Pools und Dienstleister 2023

Wie alt sind Sie? Mit welchem Alter wollen Sie aufhören?

noch 

 11,5 

Jahre
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Unterstützung in jeder Phase Ihres Unternehmens

GRÜNDUNG
Plug and Play, technische 

Infrastruktur, Anbindungen,
Unternehmensmarke

AUSBAU
Skalierbares Geschäft durch

digitale Prozesse und CRM/MVP

AUFBAU
Werbung und Marketing 

Weiterbildung, 
Vertriebsunterstützung

UMBAU
Stetige Reaktionsfähigkeit auf 

Markt-, Wettbewerbs- und 
Regulierungsherausforderungen

RENTE
Lebenslange Rente inklusive 
Hinterbliebenenabsicherung

STABILITÄT
Stabiles Datenmanagement, 

Courtage- und Bestandssicherheit 
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Ausgezeichneter Service
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Modern und nachhaltig in die Zukunft
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Informieren Sie sich.
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