Ihr Erfolg ist unser Antrieb.

Quo vadis,
Maklervertrieb?

Poolmarkt im Wandel.



Evolution der Pools bis hin zum systemrelevanten Geschaftsmodell
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Erste Gehversuche..  Blindelung der Krafte Nischenplayer, Sukzessive Erweiterung Ganzheitliche
Zwangsweises zur Konditions- Inselansatze und um Deckungskonzepte, Plattformaufstellung
Poolen des verbesserung Ventilldsungen Vergleicher, Beratungs-/ als Full Service
Investmentgeschafts Vertriebstools, Weiter- Dienstleister
bildung, Veranstaltungen,
Marketing ...
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Evolution der Pools bis hin zum systemrelevanten Geschaftsmodell

PN
te Gehversuche...  Biindelung der Krafte Nischenplayer, Sukzessive Erweiterung Ganzheitliche What's next?
/wangsweises zur Konditions- Inselansatze und um Deckungskonzepte, Plattformaufstellung
Poolen des verbesserung Ventilldsungen Vergleicher, Beratungs-/ als Full Service
>stmentgeschafts Vertriebstools, Weiter- Dienstleister
bildung, Veranstaltungen,
Marketing ...
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Poolmarkt mit relevanten Marktanteilen

Anteil Pools am Gesamtgeschaft der Makler

Vorsorge/Leben
14 Pools der Cash-Hitliste:
. 962.070.000 € Gesamtumsatz .
« 848.430.000 € Courtage-/Provisionsumsatz
* 209.250.000 £ Rohertrag Sach Anlage/Finanzierung
B Und welcher Pool ist der Beste? J ‘
[l Geschiftsanteil Gber Pools I Geschiftsanteil Giber sonstige

| @

Quelle : AssCompact-Studie ,,Pools & Dienstleister 2022



Pool ist nicht gleich Pool — heterogene Auspragungen

OVERRIDE SYSTEM POOL ALS KONTRAHIERUNGSPARTNER

TRANSPARENTER POOL

MIT IDENTITATSWAHRENDER UNTERVERMITTLERNUMMER @

INFRASTRUKTUR-DIENSTLEISTER HYBRIDE AUFSTELLUNG

MENSCH UND TECHNIK

BLINDPOOL

T T

SPEZIALPOOL VOLLSORTIMENTER

MIT GANZHEITLICHER AUFSTELLUNG
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Eignerstruktur der Pools von groler strategischer Relevanz

Inhabergefiihrt
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Effizienzsteigerung durch Konsolidierung

Anzahl Poolanbindungen je
Makler

Anzahl an BCA Ubertragene

.. Versicherungsvertrage

.
2021 15t 2022 Plan 2023 ~

Quelle : AssCompact-Studie ,,Pools & Dienstleister 2022



Zukunft der Pools: Erfolgstaktor Grolke

Konsolidierung auf Anbieterseite

Q (wenige groRe Pools — doppelter Umsatz)
Ay Investitionsfahigkeit
- ity \ als Wettbewerbsvorteil

."_' Prozessoptimierer




Ihr 360°-Dienstleister

asuro fur Marktplattformen
BfV als Haftungsdach

VVS GmbH fur Mehrfachagenten

bca fur Makler

............

BREITES PRODUKTANGEBOT
VERSICHERUNG INVESTMENT

 Vergleicheruniversum « Haftungsdach Finanzierung "
* Zentrale « Vermdgensverwaltung und weitere
Spartenkompetenz Denotcheck/R o Services zur C h VO ra n I
» Depotcheck/Researc s di
« Deckungskonzepte P Vervollstandigung des » =

Investmentshop Angebots

Digitaler BU-Prozess

DIVA als digitale Daten- und Prozessplattform

bca-API Grundlage zur Anbindung von Dritten (Okosystem)

DER WERTSCHOPFUNGSKETTE

INTEGRATION ENTLANG

Angebote fir Endkunden: asuro Finanzmanager, vermoegen.bca.de, ...



Mit 360°- Digitalisierung
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Unterstutzung in jeder Phase Ihres Unternehmens

AUFBAU
Werbung und Marketing Stetige Reaktionsfahigkeit auf
Weiterbildung, Markt-, Wettbewerbs- und Lebenslange Rente inklusive
Vertriebsunterstltzung Regulierungsherausforderungen Hinterbliebenenabsicherung

-

GRUNDUNG AUSBAU
Plug and Play, technische Skalierbares Geschaft durch Stabiles Datenmanagement,
Infrastruktur, Anbindungen, digitale Prozesse und CRM/MVP  Courtage- und Bestandssicherheit
Unternehmensmarke
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Vertriebsaufstellung BCA-Gruppe



Mit Zuversicht ins Vertriebsjahr 2023

250 €
10.908 € Kaufkraft steigt
1.000 €

Stabiler
Arbeitsmarkt

Starke Bereitschaft
zur Vorsorge

Aktienquote
deutlich gestiegen

Produktqualitat
stimmt
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Unsere Vertriebsunterstutzung fur Sie

REGIONALER VERTRIEB
Ihr Ansprechpartner vor Ort

CENTRAL SALES
Ihre Vertriebsunterstltzung aus der Zentrale
in Oberursel

PARTNERMANAGEMENT
lhre Unterstutzer im operativen Geschaft sowie bei
Fragen zur Technik und zur Prozessoptimierung

FACHSPEZIFISCHER SUPPORT
lhre Spartenexperten im Versicherungsbereich
und im hauseigenen Investment Research
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BCA-Vertriebsdirektoren

Andreas Bahr Mike Hahnemann Ingo Ternes
Vertriebsdirektor Vertriebsdirektor Vertriebsdirektor
PLZ-Gebiet: PLZ-Gebiet: PLZ-Gebiet:
0,5,6,76,77,79 1,7,8,9 2,3,4,58, 59, 98, 99
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BCA-Vertrieb

A
X

Peter Gogler Andreas Och

Direktionsbeauftragter Key-Account-Manager
Maklerrente
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Ihr Erfolg ist unser Antrieb.

Vielen Dank!

0) Hohemarkstrale 22 www.bca.de
"' 61440 Oberursel *  willkommen@bca.de
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