FACHINFORMATION Januar 2023

VertriebsCampus — Unsere Weiterbildungsangebote im Januar und Februar

Liebe Vertriebspartner:innen,

heute erhalten Sie im Folgenden die Ubersicht unseres Online-Seminar-Angebots fiir Januar und Februar.
Ist etwas von Interesse fir Sie dabei? Dann melden Sie sich gleich zu lhrem Wunschtermin an. Die

Felder fihren nach dem Login im VertriebsCampus direkt zum gewiinschten

Termin. Nutzen Sie neben dem aktuellen Online-Seminar-Angebot selbstverstandlich gerne die Mdglichkeit,

auch an allen angebotenen Selbstlernkursen (WBTSs) teilzunehmen.

Aktuelles aus der Gesundheitspolitik mit
entsprechenden Beratungsansatze , Pro
PKV*
e Das deutsche Gesundheitssystem -
heute und in Zukunft
e Systemrelevante Merkmale und
Besonderheiten der GKV
e Beratungsansatze "Pro Private
Krankenversicherung" und "PKV und
Steuern”

24.01.2023 10:00 Uhr Jetzt anmelden Dauer: 60 Minuten IDD: 50 Minuten

31.01.2023 13:00 Uhr

Insolvenz- und Restrukturierungsrisiken -
Deckungskonzepte von AXA - Kund:innen
richtig beraten
e Kund:innenklientel aus der
Sanierungsbranche wie z. B.

s spezialisierte Rechtsanwalts-
/ .
/ kanzleien und Unternehmens-
// beratungen risikogerecht beraten

und alle wichtigen Risiken abdecken
e Ausbau von Fach- und Beratungs-
wissen

Dauer: 60 Minuten IDD: 45 Minuten
25.01.2023 14:00 Uhr



https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xbkm_785096_crs785088&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xbkm_785983_crs785975&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xbkm_785108_crs785100&client_id=axaevt

08.02.2023 14:00 Uhr Dauer:

Anwendungsbeispiele und
Haftungsszenarien aus dem Bereich
Kunstliche Intelligenz — Konzepte zur
Kund:innenberatung

Was ist Kiinstliche Intelligenz?
Aktuelle Anwendungsbeispiele von
Kunstlicher Intelligenz

Mogliche Haftungsfalle bei
Kunstlicher Intelligenz: Wer haftet?
Relevantes fir die
Kund:innenberatung

90 Minuten IDD: 80 Minuten

Grundlagen der Praxisausfallvesicherung
- Relevantes fur die Kund:innenberatung

Dauer:
13.02.2023 - 11:00 Uhr

Bedarf fiir eine Praxisausfall-
Absicherung

Ldsungsangebot von AXA
Kund:innennutzen

60 Minuten IDD: 50 Minuten

Krankenversicherung und Dienstunfahig-
keitsabsicherung - Polizeianwarter:innen

richtig

22.02.2023 - 11:00 Uhr bauer:

beraten

Versorgungsarten fiir die Zielgruppe
Grundlagen der Heilfursorge
Grundzlge der Beihilfe
Sonderbedarf — Dienstunfahigkeits-
absicherung bei Polizeibeamt:innen -
Versicherungsschutz der DBV
Spezifika und Bedarfsermittiung der
Absicherung fir Polizeibeamt:innen
und deren Familien

60 Minuten IDD: 50 Minuten

Dauer:

23.02.2023 - 10:00 Uhr

Studierende in der Krankenversicherung

Regelungen und Besonderheiten fir
die Absicherung von Studierenden in
der Gesetzlichen und Privaten
Krankenversicherung
Beratungsansatze basierend auf den
zielgruppengerechten Tarifen der
AXA Krankenversicherung

60 Minuten IDD: 50 Minuten



https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xbkm_786074_crs786066&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xbkm_786074_crs786066&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xbkm_781709_crs781701&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xbkm_785273_crs785265&client_id=axaevt

Lust auf Gewerbe? Gewerbekund:innen
richtig beraten und versichern. AXA-
Losungsansatze und Highlights

Warum Gewerbe?

Ubersicht Produkte

Zielgruppen

Besonderheiten der AXA-Produkte
Vertriebsansatze

Praxisbeispiel Installateur:in
Bausteine und Highlights der
Produkte

28.02.2023 - 10:00 Uhr Dauer: 360 Minuten IDD: 260 Minuten

profino Webinar
Aktuelles aus der Gesundheitspolitik —
Beratungsansétze ,pro PKV*

Das deutsche Gesundheitssystem —
heute und in Zukunft
Systemrelevante Merkmale und
Besonderheiten der GKV
Beratungsansatze "Pro Private
Krankenversicherung" und "PKV und
Steuern”

.01. : Jetzt Id
21.01.2023 10:00 Uhr Dauer: 60 Minuten IDD: 45 Minuten

Weitere Termine unserer Online-Seminare fir die Folgemonate finden Sie direkt im VertriebsCampus.

Falls Sie noch keinen Zugang zum VertriebsCampus haben, kdnnen Sie sich hier registrieren.

Haben Sie Fragen oder Unterstitzungsbedarf? Melden Sie sich gerne bei uns!

lhr
Axel Deuser Michael Risse
Regionalmanager KV/LV Key Account Manager Komposit
Maklervertrieb Maklervertrieb
AXA Konzern AG AXA Konzern AG
0172-7630875 01520-9372538
axel.deuser@axa.de michael.risse@axa.de

e DBV


https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=cat_731602
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/ilias.php?lang=de&the_target=dGFyZ2V0PWNhdF83MzE1MDUmY2xpZW50X2lkPWF4YWV2dCZsYW5nPWRlJmxpbWl0PTEw&cmdClass=ilaccountregistrationgui&cmdNode=17g:1n&baseClass=ilStartUpGUI
mailto:axel.deuser@axa.de
mailto:michael.risse@axa.de
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xbkm_786160_crs786149&client_id=axaevt
https://messe.profino-online.de/webinar/1829

