
Zielgruppe Makler und Mehrfachagenten

Zeit Inhalte Lernziele Kompetenzen Methoden / Medien IDD
5 Minuten Eröffnung, Begrüßung, Organisatorisches, 

Ablauf,Vorstellung

20 Minuten Fondsbasierte Altersvorsorge in der Fondspolice

Bedarf, Zielgruppe, Produktvorstellung, Wirkungsweise des 
Produkts, Vorteile, Kundennutzen

Die Teilnehmer lernen…

...Neues Produkt bzw. 
Tariferweiterungen kennen, 
Marktvergleiche herstellen können, 
Serviceleistungen kennen.

...Individuelle Versorgungslösungen zu 
entwickeln, Vorteile des Produkts/Tarifs 
darstellen zu können, Nutzen für den 
Kunden zu argumentieren, Verkaufs- und 
Beratungsansätze kennen und 
anwenden können

Fachkompetenz 
Beratungskompetenz

Vortrag mit 
anschließender 
Fragerunde

20

5 Minuten Beantwortung v. Fragen /Verabschiedung

Ablaufplan VOLKSWOHL BUND Versicherungen - Frank Pauls

100 % Fondsquote trotz Garantie - Fondsmodern macht´s möglich! Private und betriebliche Vorsorge neu gedacht


	Muster

