
HÖHERE BEITRÄGE IN DER PKV 
VERKAUFEN – WIR ZEIGEN WIE!

Oder doch lieber „Hauptsache billig?“

Referent

Lutz Deske, Süddeutsche Krankenversicherung.
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◼ Betätigungspflicht, Risikoanalyse

◼ Auswahl des Versicherers

Vor Abschluss Auswahl VR Nach Abschluss

Fortbildung

Vor Abschluss Auswahl VR Nach Abschluss

Fortbildung

◼ Konkrete Angebote diverser Versicherer einholen, Prüfen und vergleichen

◼ Bestmöglicher und günstigster VS

§ 6I VVG

◼ Wünsche und Bedürfnisse, Umfang der Beratung

◼ Gründe für den erteilten Rat angeben

IDD – Fluch oder Segen in der Beratung?

Der Beratungsprozess
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Wie soll das funktionieren, wenn der Kunde nicht weiß, was 

wirklich wichtig ist ?

Da kann doch ein Vergleichsprogramm helfen!?
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Ein anderer Ansatz – der Beratungsleitfaden

Qualifizierte Bedarfsanalyse
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Schnellübersicht mit den 21 Top-Kriterien
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Ein Beispiel



Heilmittel

• Bäder

• Fango-Packungen

• Massagen

• Krankengymnastik

• Lymphdrainagen

• physikalische Therapie: Wärme- und Kältetherapien, Elektrotherapien u. a.

• Bewegungstherapien

• Therapien mit dem Ziel, die Möglichkeiten selbstständiger und aktiver

Ausübung körperlicher, geistiger und seelischer Funktion zu verbessern

• Stimmtherapien, Sprach- und Sprechtherapien zur Behandlung von Stimm-, 

Sprech- oder Sprachstörungen

• Podologische Komplexbehandlungen, Hornhautabtragungen, 

Nagelbearbeitungen

• Motorisch funktionelle Behandlungen durch Ergotherapeuten

HEILMITTEL



HeilmittelHEILMITTEL



Heilmittel

1. Fraktur Becken,

Schienbein + Fuß

HEILMITTEL 2008 2009 2010 2011 2012 Summe

Gesamt-

Rechnungsbetrag:
28.275 € 32.325 € 15.923 € 10.910 € 18.998 € 106.431 €

HEILMITTELHEILMITTEL



Heilmittel

Schlaganfall 

im Alter 29 

HEILMITTEL 2011 2012 2013 2014 2015 Summe

Gesamt-

Rechnungsbetrag:
9.799 € 19.567 € 24.725 € 26.981 € 18.692 € 99.764 €

HEILMITTELHEILMITTEL



Heilmittel

3. Multiple Sklerose

HEILMITTEL 2011 2012 2013 2014 2015 Summe

Gesamt-

Rechnungsbetrag:
26.928 € 26.184 € 25.865 € 28.493 € 26.542 € 134.012 €

HEILMITTELHEILMITTEL
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Wir sind an Ihrer Seite.

Wir haben gezielt hingehört und 

dabei Herausforderungen unserer 

Makler in der Beratung zur 

privaten Krankenversicherung 

erkannt. Daraus haben wir einen 

Leitfaden für die „Qualifizierte 

Beratung in der privaten 

Krankenvollversicherung“ 

entwickelt. Ungelabelt.

Die Beratungsunterlage kann Sie 

und Ihre Kunden bei der Auswahl 

des richtigen Angebotes 

unterstützen.

04 | Wir sind für Sie da

SDK - Der Gesundheitsspezialist stellt sich vorSeite 12 17.03.2022

Neu!

Jetzt auch mit Video!
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Die SDK-Tarifwelt der VollKV:

Individuell  durch das Bausteinprinzip

03 | SDK – Im Vergleich  

27.06.2022 Lutz Deske: Die PKV der SDK - Haftungssicherung und Einfach!Seite 13
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Anpassbar durch umfangreiche 

Wechseloptionen:

03 | SDK – Im Vergleich  

27.06.2022 Lutz Deske: Die PKV der SDK - Haftungssicherung und Einfach!Seite 14



| | SDK - Der Gesundheitsspezialist stellt sich vorSeite 15 17.03.2022

Und was spricht für die SDK?

▪ Der Beitrag (auch in Verbindung mit der SB, die nur ambulant greift) 

▪ Hohe Flexibilität (durch Bausteine und Optionsrechte)

▪ Nur 2% Rechnungszins als Kalkulationsgrundlage

▪ Viele ergänzende Leistungen, die aktuell in den Vergleichsprogrammen noch gar 

nicht erfasst werden (Haushaltshilfen, Kinderbetreuungspauschale, Prävention, ..)

SDK Voll-KV:  Wo wir im Vergleich stehen 
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04

STABILE BEITRÄGE

SDK - Der Gesundheitsspezialist stellt sich vorSeite 16 17.03.2022
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DAS ASSEKURATA-RATING



| | SDK - Der Gesundheitsspezialist stellt sich vorSeite 19 17.03.2022

Weil nicht nur die Bedingungen wichtig sind: 

Fair und transparent zahlt sich aus!



03 | SDK – Im Vergleich  

SPEZIALIST FÜR SPEZIALISTEN?

Einfach passend.

Der Gesundheitsspezialist SDK bietet 

ein attraktives Programm für die private 

Krankenversicherung von Ärzten.

20 % 

Ärzterabatt

bei 

stationärem 

und allen 

ambulanten 

Tarifen
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Bewertung über alle Kriterien - Gesamtnote 2,01 -

Platz 2 (von 17 Gesellschaften)

Kinderallein-Versicherung? Kein Thema!

Sie haben Kunden, die PKV-Voll versichert sind und in den nächsten Tagen/Wochen 

Nachwusch erwarten oder vor ein paar Tagen Eltern geworden sind?

Setzen Sie den Leitfaden ein, um den bestmöglichen Schutz für die Kinder zu finden! 


