FACHINFORMATION Kranken Mai 2022

BEA-Offensive 2022 — PKV im Alter bezahlbar machen

Liebe Vertriebspartner:innen,

viele Kund:innen machen sich Sorgen, wie sich die Krankenversicherungsbeitrage im Alter gestalten und
suchen nach Méglichkeiten, die Beitrdge mdglichst bestandig und im Alter niedrig zu halten.

Mit unserem Tarif BEA-U koénnen Sie lhren Kund:innen in der aktiven Lebensphase eine steuerlich
vergunstigte Vorsorge anbieten, die in der Bezugsphase dann ihre volle Entlastung wiederum steuerfrei
entfaltet.

Keine Gesundheitsprifung und ein vereinfachtes Antragsverfahren erleichtern den Abschluss.

Auf vielfachen Wunsch unserer Vertriebspartner:innen bieten wir Ihnen auch 2022 wieder die Chance auf
hohe Krankenversicherungsumsatze und zufriedene Kund:innen. Nutzen Sie diese Mdglichkeit und machen
Sie mit bei der BEA Offensive 2022!

Ablauf der Aktion:

e Die Kund:innen kénnen im Antrag aus drei moglichen BEA-Absicherungshdhen (40%, 70 %, 100 %
vom bertcksichtigungsfahigen Monatsbeitrag — max. 350 EUR) wahlen.

e Zusatzlich kann eine individuelle BEA-Absicherungshéhe ganz nach Kundenwunsch gewahlt
werden.

e Wir erstellen exklusiv fir Sie lhre Kundenanschreiben und Kundenbriefe.

Vorteile der Aktion:

o Keine Gesundheitsprifung

e Volle steuerliche Absetzbarkeit und Steuerfreiheit in der Bezugsphase
e Bei Angestellten arbeitgeberzuschussfahig

e Abdem 67. Lebensjahr 75 %-ige Beitragsreduzierung des BEA-U

e Volle Courtage


https://entry.axa.de/extranet-makler/pb/site/me-rwd/get/documents/makler-extranet/de.axa-makler.dq.content/02_Dokumente/05_Kampagnen/01_Aktuelle_Kampagnen/24_BEA-Offensive_2022/AXA_Verkaufshelfer-BEA_MVT.pdf

FACHINFORMATION Kranken Mai 2022

Wir machen Sie fit mit unserem Praktiker Online-Seminar
mit Erdal Kacmaz, G & K Versicherungs- und
Finanzmakler GbR

e Vorteile des Tarifes BEA-U
e \Was kostet der BEA-U netto?
e Ablauf der BEA-Aktion

Was sagen andere Vertriebspartner:innen zu den Seminaren von Erdal Kacmaz?*
»,Die Kombination aus geballtem Fachwissen und Humor wéhrend des Vortrags ist so wohl einzigartig.
Absoluter Mehrwert was die fachliche Kompetenz angeht.“

~Sehr gutes, interessantes und super-kurzweiliges Seminar. Alles wird mit Leben und Story-Telling gefiillt,
die Zeit verging wie im Flug. Neue Sichtweisen und Ansétze, die wirklich Optionen in dem Thema bieten!

Danke dafiir Erdal! ("
*Rezessionen des FB Unternehmensaccounts von Erdal Kacmaz.

Das diirfen Sie sich nicht entgehen lassen:

Mittwoch, 08. Juni 2022 von 10:00 Uhr bis 11:00 Uhr.
Melden Sie sich bitte Uber den VertriebsCampus an. Fir die Teilnahme erhalten Sie IDD Lernzeiten.

Sie mdchten vorab den VertriebsCampus kennenlernen, wir haben ein kurzes Video vorbereitet.

Unsere Online-Seminare halten wir mit Microsoft Teams. Damit Sie perfekt vorbereitet sind, haben wir
eine kleine Anleitung fir Sie zusammengestellt: zum Video.

Nutzen Sie Ihr Erfolgspotential im eigenen Bestand und profitieren Sie von praktischen Vertriebstipps!
Weitere Informationen zu unserem BEA-Tarif finden Sie hier.
Haben Sie Fragen oder bendtigen Sie Unterstitzung, melden Sie sich gerne bei mir.

lhr

Axel Deuser
Regionalmanager KV/LV
Maklervertrieb

AXA Konzern AG

Tel.: 06174-256169
Mobil: 0172-7630875

Axel.Deuser@axa.de



https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xbkm_759270_crs759262&client_id=axaevt
https://entry.axa.de/extranet-makler/pb/site/me-rwd/get/documents/makler-extranet/de.axa-makler.dq.multimedia/02_Dokumente/04_Weiterbildung/VertriebsCampus/WiegehteigentlichderVertriebsCampus.mp4
https://entry.axa.de/extranet-makler/pb/site/me-rwd/get/documents/makler-extranet/de.axa-makler.dq.multimedia/02_Dokumente/04_Weiterbildung/VertriebsCampus/simpleshowTeilnahmeaneinemOnline-Seminar.mp4
https://axa.logisdat.de/docs/shop/permalink.php?id=B2537BCE-B773-4E0D-9FB3-71FE6B6AB0CE
mailto:axel.deuser@axa.de

