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Die Rahmenbedingungen fur Altersvorsorge
sind herausfordernder denn je

Mehr denn je gilt: Alleine mit sicheren Anlageklassen
sind keine nachhaltig attraktiven Renditen mdglich.
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Quelle: Interne Analyse und Aufbereitung

»,Negativzins frisst sich bis
zur Mittelschicht durch.”

Freiraume fur chancenorientierte Anlagen sind weiter die wichtige 3ranffurter3|lgemeine
Basis fur eine zukunftsfahige und erfolgreiche Altersvorsorge. (09.09.2020)
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Gesetzgeber trifft Entscheidung zur
Absenkung des HOochstrechnungszinses in
der Lebensversicherung

o Das Bundesministerium der Finanzen senkt den Hochstrechnungszins auf 0,25 %.
Die entsprechende Verordnung tritt flir das Neugeschaft ab 1. Januar 2022 in Kraft.

 Keine begleitende Gesetzesanderung zur Absenkung des Garantieniveaus bei Riesterrenten und
Beitragszusage mit Mindestleistung (BZM). Die Vorschlage von GDV und der Breite der
Versicherungsbranche inkl. der Allianz zur Starkung von Riesterrenten und BZM durch zeitgemafe
Garantien wurden aktuell nicht aufgegriffen.

Was bedeutet das fir Kunden in 2022

e Allianz Leben hat in der Breite des Produktportfolios mit Einfihrung zeitgemalfer Garantien
(60 %, 80 %, 90 %) bereits die richtigen Weichen gestellt.

e Durch die Senkung des Hochstrechnungszinses lasst sich das Garantieniveau von 100 % im
bisherigen Rahmen auf Sicht nicht mehr darstellen. Im Jahr 2022 werden wir die Riesterrente
und die BZM (in bestehenden BZM-Gruppenvertragen) weiter anbieten; dies ist ausschlief3lich
im sehr sicherheitsorientierten VVorsorgekonzept Perspektive maglich.

Chancenorientierte Angebote rtiicken durch diese Entscheidung weiter in den Fokus.
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Kunden suchen nach Orientierung
In allen Fragen der Vorsorge

éé \Vie gestaltet sich in
Zukunft die Balance aus
Chancen und Sicherheit? ??

oy :
*,y, Bewusstsein Gesellschaft
Hohere Fragen zu
Chancenorientierung Nachhaltigkeit und
_ not\{v_endig, gesellschaftlichem
gleichzeitig Wunsch Zusammenhalt Markt

nach Ruckhalt

ANLCh Null- und
Unsicherheit zur Negativzinsen
Absicherung von weiter prasent

Existenz und

Familie

Bei der Altersvorsorge besteht der klare Wunsch — sie soll bleiben, wie sie ist:

mit attraktiven Renditechancen, dabei sicher und zuverlassig.
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Innovationen der Vergangenheit sind
Grundstein fur den Erfolg von heute

Schon immer streben wir nach zukunftsfahigen Loésungen fir unsere Kunden

mit einer zeitgemalen Balance aus Renditechancen und Sicherheit. %
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Anlagen fur Privatkunden

Internationale Aufstellung Frihzeitig mit modifizierten — -
fr Kunden in Garantien Kundenbedirfnisse
Deutschland genutzt und Rahmenbedingungen ’V 20/7//8

IndexSelect innovativ verbunden
prerr— Weg von konven-
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Konzepten im Sinne

Erstmalig Lésungen fir unserer Kunden
spezielle Zielgruppen
geschaffen bAV
KSP e
innovitive Produkte

Innovationen mit Weitblick ermdglichen Freiraume und schaffen Vertrauen.

Kunden folgen uns auf diesem Weg, heute vertrauen uns tdber 10 Mio. Kunden.
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Bel Veranderungen die Chancen sehen @
und fur unsere Kunden nutzen

Allianz Leben hat frihzeitig Freirdume fir eine innovative Kapitalanlage
im Sicherungsvermdgen geschaffen ...

mlt elnem hohen Antell an Langfrlstlges Geschaftsmodell

chancenorientierten Anlagen?

GroRer Konzernverbund

Finanzstarke Allianz Leben

Zugang zu internationalen Kapitalmarkten

2010

_ Exzellente Anlage-Expertise
Aktien Staatsanleihen Schwellenlander
Infrastruktur/erneuerbare Energien Staatsanleihen Industrielander
Immobilien Pfandbriefe/besicherte Darlehen . .

B Unternehmensanleihen Baufinanzierung Nachhaltlgkelt ESG

Weitblick wird belohnt — Kunden profitieren von unserer weltweit ANLAGE-

. . ipe . . . ey - . KNOW-HOW MIT
breit diversifizierten Kapitalanlage, die wir stets zukunftsfahig ausrichten. h/a’(éi{de

1 Stand 30.06.2020
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Und auch kunftig gestalten wir gemeinsam
die Zukunft der Lebensversicherung

Sicherheit
ist fiir Kunden
Neue Balance mehr als nur

aus Renditechancen und Sicherheit und S CEIEIIE
Starkung der FreirAume in der Kapitalanlage

@ —  Sicherungsvermogen bleibt starke Basis

fur alle Vorsorgekonzepte

WENN ES UM

Breites Angebot,

um auch zukuinftig in allen Marktsegmenten prasent zu sein

SIND WIR D

In der bAV starker Partner
Sicherungs- mit innovativen und rechtssicheren Losungen

vermogen

Digitale Losungen und Biometrie-Produkte
fur eine zukunftsfahige Antwort auf die Bedurfnisse unserer Kunden
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Vorsorge zukunftsfahig gestalten.
Dafur sind wir da.

Wir wollen, dass die Altersvorsorge bleibt
wie sie ist — mit attraktiven Renditechancen,
echten Mehrwerten fur unsere Kunden tber
Zeitraume von 30 oder 40 Jahren, dabei
sicher und zuverlassig.

Dr. Andreas Wimmer,
Vorstandsvorsitzender Allianz Lebensversicherungs-AG
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